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PABOYA S ITPOTPAMMA YYEBHOM JUCHUTIIVHBI

OILA.B.01. AEJIOBBIE IIEPEI'OBOPBI HA HTHOCTPAHHOM SA3BIKE



1. Hesn u 3aga4u AUCHUILINHBI

[Ipenmerom aucUMIUIMHBL «JleTOBbIE TEPErOBOPHI HA HHOCTPAHHOM SI3BIKE)»  SIBIIIETCS
U3YYCHHE WHOSI3IYHON KYJbTYpbI, OCHOB JIEJIOBOTO OOIIEHHUS B YCTHOM M MUCHBMEHHOM
¢opmMax B TUNUYHBIX CHUTyalMsX: MpEACTaBICHHE, 3HAKOMCTBO CO CTPYKTYpoil (upmsl,
BEJICHUE JIEJIOBBIX MEPErOBOPOB U T.[.; OCOOEHHOCTEW MPOU3HOLIEHUS JI€JI0BOM JIEKCHKH,
HEOOXOJIMMBIX JUIsl KOPPEKIUHU U MOCTAHOBKU MPABWJIBHOTO MPOU3HOLIECHUS M UHTOHAIUY;
rpaMMaTHYECKOr0 Marepuaia, Heo0XoauMoro minsi (OpMUPOBAHUS KOMMYHHUKATHBHO-
NO3HABATEIbHON KOMIETEHIMH O0ydaeMbIX B Hambosiee pacripoCTPaHEHHBIX CHTYaIHsSIX
odpunuansHol U HeopuUaTbHON cep OOIIEeHHs BO BCEX BUIAX PEUEBOM JEATEIHLHOCTH
(ayaupoBaHue, TOBOpEHUE, YTEHUE, TTUCHMO).

Llenpto mnpenopaBaHWsl JAHHOW AMCUMIUIMHBI  SIBJIIETCS  COBEPLICHCTBOBAHME
JUHTBUCTUYECKOM U KOMMYHUKAaTUBHOM KOMIIETEHIIMU CTYJEHTOB CPEICTBAMU HEMELKOIO
A3bIKa B paMKax MPOQECCHOHATBLHO-/IEI0BON JIEKCUKH U COACMCTBHE PA3BUTHUIO YCTHOU U
MMCbMEHHOM peyu BO BCEX BUJAX PEUEBOM JIEATEIbHOCTH.

JlanHast 1eJIb pacKpbIBa€TCd B €IMHCTBE €€ B3aMMOCBS3aHHBIX KOMIIOHEHTOB:
BOCIHUTATENIbHOT0, Pa3BUBAIOLLIET0, 00Pa30BaTENILHOIO U MPAKTHYECKOTO.

BocnuTaTenbHbI KOMIOHEHT LENH 3aKI04YacTCs B!

* (opmMupoBaHMU y CTYACHTOB YBa)KEHHUSI M MHTEpeca K KyJbType U HApOAy CTpaHbl
M3Y4aeMOTO SA3bIKA;

* BOCIUTaHUU KyJIbTYpbl OOLICHUS;

* BOCHUTAHUM KYJIbTYpPbl BEJEHUS I€T0BOM MEPENHUCKHU U IIEPErOBOPOB;

* MOJAJEP)KAHUU MHTEpeca K YUEHUIO U (POPMUPOBAHHIO TTO3HABATEIbHON aKTUBHOCTH;

* BOCIHUTAaHUHM TMOTPEOHOCTH B IMPAKTHUYECKOM HCIIOJIb30BAHUU HEMEILKOTO S3bIKa B
pa3IUYHbIX cepax IesaTeIbHOCTH.

Pa3BuBaromuii  KOMIOHEHT LEAM  [PEAyCMaTpPUBAET  PA3BUTUE  S3BIKOBBIX,
MHTEJUIEKTYaJIbHBIX U TIO3HABATEIBHBIX CIIOCOOHOCTEH, IEHHOCTHBIX OPUEHTAINH, YYBCTB U
SMOIMN CTYJEHTOB, UX TOTOBHOCTH K KOMMYHHMKAllMM W, B L€JIOM, B TYMAHUTapHOM U
TYMaHUCTUYECKOM Pa3BUTHH JINYHOCTU 00yUaeMBbIX.

OOpa3oBarenpHblii KOMIIOHEHT ILI€JIM BBIPAXKAETCS B PACIIUPEHUN SPYyAULIAU
CTYJICHTOB, UX JIMHTBUCTUICCKOTO, (PHITOJIOTHYECKOT0 U 00IIET0 KPyro3opa.

VYkazaHHbIe BOCIIUTATENbHBIN, Pa3BUBAIOIIMI U 00pa30BaTEIbHBIN KOMIIOHEHTHI LIEJIH
JOCTUTAIOTCS B IPOLIECCE U Ha OCHOBE MPAKTHYECKOI'O BJIAJECHUS CTYJECHTAaMU HEMELKUM
S3BIKOM.

[IpakTuyeckuii KOMIIOHEHT 3aKJlfouyaeTcss B (POPMUPOBAHMM YMEHUUW M Pa3BUTHU
HaBBIKOB YCTHOW M MHCbMEHHOM pedyr Ha HEMEIKOM S3bIKe B cepe JesI0BOro oOIIeHus,
00eCreunBaloIX OCHOBHBIE IM03HABATEIIbHO-KOMMYHHUKATUBHbBIE TTOTPEOHOCTH CTYJEHTOB
U BO3MOXXHOCTh NPHUOOIIEHHUS HUX K KYyJbTYPHBIM LEHHOCTSIM HapOJ0B-HOCHUTENEH
HEMELIKOTO SI3bIKa.

Copepxanue 00y4yeHMs paccMaTpHUBaeTCs KaK HEKas MOJENb €CTECTBEHHOIO
OOLIEHMs, YYACTHUKU KOTOPOTo 00JaJaroT ONpPENEICHHbIMU HWHOS3BIYHBIMU YMEHHUSMHU U
HaBbIKAMH, a TaK)K€ CIIOCOOHOCTHIO COOTHOCHUTH SI3BIKOBBIE CPEJICTBA C HOPMaMHU PEYEBOTO
MOBE/ICHUSI, KOTOPBIX MPUACPKUBAIOTCI HOCUTEIH S3bIKA B cpepe AeT0OBOTr0 OOIICHHUS.

3agauu u3yyeHus AUCLUILIUHBL:

* COBEpILICHCTBOBAHUE  CIYXONPOU3HOCUTENIBHBIX M  PUTMHKO-WHTOHAIIMOHHBIX
HABBIKOB;



dbopMUpOBaHNE PEUEBHIX IKCIPECCHUBHO-JIEKCUYECKUX U IPAMMATHUYECKHX HABBIKOB
Ha KOMMYHHUKATHBHO-JIOCTATOYHOM YPOBHE;

COBEPIICHCTBOBAaHUE (POHETUUECKUX HABBIKOB;

COBEPIIICHCTBOBAaHUE YMEHUU U HABBIKOB TOBOPCHHUS HA TEMbI JEJIOBOTO OOIICHUS
0e3 MOArOTOBKH;

(dbopMUpOBaHNE HABBIKOB U Pa3BUTHE YMEHHI MHUCHMA;

dbopMupOBaHNE HABBIKOB U Pa3BUTHE YMEHUN B JUATOTHYECKON U MOHOJOTUYECKOM
dbopmax oOIICHUS;

dbopMupoBaHUe U pa3BUTHE YMEHUI B O€CIIEpEeBOIHOM YTCHUU U ayIMPOBAHHH,
0o0y4yeHHEe YTEHHIO TEKCTa MpO ceOsi, MOHMMAHUE OCHOBHOIO COJEP)KAHUS TEKCTa
CpemHel TpyAHOCTH 0e3 UCTIOIb30BaHUs CI0BAPS;

oOy4eHrne MUCHhbMEHHOW peur (HalMCaHue JIENOBBIX MHCEM, TellerpaMM, pedeparos,
OTYETOB, COYMHEHHIN);

nanbHeiee (GOpMHpOBAHUE U PA3BUTHE YMEHHM H HABBIKOB (opMajbHO-
CMBICIIOBOTO aHAJIN3a TEKCTA;

COBEPIIECHCTBOBAaHUE YMEHUI U HABBIKOB KPATKOTO M3JI0KEHUS TEKCTA;
COBEPIICHCTBOBAHUE HABBIKOB MO TPAMMATHKE;

00y4eHHne UCTIPABIICHUIO OIIMOOK B YCTHOM U TUCBMEHHOM COOOIICHUSIX;

oOydeHne pedepupoBaHUIO OOIICTIOIMTUYECKAX CTaTed W HeaJanTHPOBAHHBIX
TEKCTOB CpellHEH TPYAHOCTH.

2. TpeGoBaHUs K YPOBHIO OCBOCHHS COAEPKAHUSA TMCHHUIIIMHBI

CryzaeHT, U3y4UBIIMKM JUCHUIUIMHY, JOJKEH

3HATh:
CHUCTEMBbI S3bIKa W TMpaBWJI €€ (PYHKIMOHHPOBAHUS B TPOIECCE HHOSIZBIYHOU
KOMMYHUKALNU;
OCHOBHBIE OCOOEHHOCTH COLMAIBbHO-KYJIBTYPHOTO Pa3BUTHUS CTPaHbl, OCOOCHHOCTU
U3y4aeMoro s3plka B cdepe JenoBOro OOLIEHUST Ha COBPEMEHHOM 3Tarle,
0COOEHHOCTH OCHOBHBIX IPABHJI PEYEBOTO ITUKETA B HEMEIIKOM S3BIKE.

yMeTh:
BOCHPUHMMATh W TOPOKJIATh HMHOA3BIYHYIO pE€Yb B COOTBETCTBHUM C YCIIOBUSMU
pe4eBOli KOMMYHUKALINN;
OCYLIECTBJIATH ~ CBOE€  pEYEBOE  IIOBEJEHUE, ONHUpasChb Ha  IOJY4YEHHbIE
JMHTBOCTPAHOBETYECKUE 3HAHMSI, TIEPEBOJUTH TEKCThI Cepbl JEI0BOr0 OOIICHHUS,
BECTHU NIEPETOBOPHI, UCIIONb3Ysl IETOBYIO JIEKCHUKY;
o(pOpMIISATE TOKYMEHTBI, TUChbMa, CACIKHU;

BJIa/IeTh HABBIKOM:
YCTHOM M TNHCbMEHHOM pEYd HAa HMHOCTPAHHOM S3BIKE B PAMKax JIEKCHYECKOM
TEMaTUKHU C(ephl 1eTOBOTO OOIICHHUS;
ayJIMpOBaHMsI, KaK MpPU HEMOCPEACTBEHHOM OOLIEHMH, TaK W MPU NPOCITYLIMBAHUU
3aIMCeN PeYr HOCUTEIIEH SA3bIKa;
¢oHETHUECKM W MHTOHAIIMOHHO MPAaBUIBHOTO OQOpMIIEHUS CBOed peun (B
COOTBETCTBUU C YCJOBHMSIMHU PEYEBOM KOMMYHHUKALMM, MPEXKAE BCEro, C y4eTOM
azpecara 1 XapakTepa B3auMOJIEHCTBUS TapTHEPOB);



* pEYeBOro BBICKA3bIBAaHUS B Pa3HbIX (OpMax MOHOJOTHYECKOW U JUATOTHYECKOU

pe€umn: MOBCCTBOBAHUC, OIMMCAHHUEC, PACCYXKICHHUC, aHAJIN3

HAay4YHOI0, HAYy4YHO-

MOIYJISIPHOT O, FaBGTHO-Hy6JII/II_[I/ICTI/I‘-IeCKOI‘O nu O(l)I/II_[I/IaJIBHO JACJI0BOI'O TCKCTOB.

3. O0beM TMCHUIJIMHBI U BUAbI Y4eOHOH padoThl

Bua yueOHOM padoThI Bcero CemecTpsl
4acoB

OO0mast TpyI0€MKOCTh U CIUTLTHHBI 210 5 6 7 8
AyJUTOpHBIC 3aHATUS 140 36 34 36 34
Jlexnun
ITpaktrueckue 3ansatus (113) 140 36 34 36 34
Cemunapsi (C)
JlabopaTopasie padotsl (JI3)
W (wnm) npyrue BUABI ay AUTOPHBIX
3aHSITUN
CamocTosiTesbHast paboTa 70
KypcoBast pabora
PacuetHo-rpaduueckue paboThl
Pedepat
W (unu) npyrue BUIBI CaMOCTOSTEIBHOM
paboThI
Bu utoroBoro KoHTpoJIs (3a4eT, 3a4eT | JK3aMme | 3a4eT | IK3aMeH
HK3aMEH) H

4. Copep:kaHue THCHUILIUHBI

4.1. Pa3geanl AMCHUILIMHBI H BUJABI 3aHATHH

Pa3nesan!l TUCHUIIIHMHBI Jlekum | IlpakTnuyec | JlabopaTtopH

No 7| KHe ble padoThI
n/ Jlekcuka I'pammar | ®oHeTHKA SaHiTHH
1| HKa WIn
1. | ITpodeccus u I'maron HanbHeitme | - 12 -
2. | pabora CuHTakcu |e pa3BUTHE 12

YerpoilcTBO Ha | C doneTnueck
3. | paboty MX HaBBIKOB 12

Crpykrypa

(bUpMBI
4. | llenoBas ['maron JanpHeime | - 16 -
5. | moesnka € PpasBUTHE 18

OrenbHas ¢doneTnuecK

UHAYCTpUS UX HaBBIKOB
6. | Benenue ['naron JanpHeime | - 18 -

JIETOBBIX € pa3BUTHE
7. | meperoBopoB dhoHETHYECK 18




JlenoBas X HAaBBIKOB
KOPPECTIOH/ICHII
ust
8. | Peknama ['maron HanpHeime | - 12 -
9. | Pexnamnas CuHTakcuc | € pa3BUTHE 10
KOMITaHUs doneTnueck
10 MX HaBBIKOB 12
MapkeTuHr

4.2. Conepxxanme pa3aejaoB IMCHUILTHHBI
4.2.1. Jlexcuka

Pa3nen 1. Ilpodeccuss m padora: Buasl npodeccuii, mpuopuTeTHbIE Mpodeccuu B
Poccun u I'epmanuu, npodeccroHanbHble KayecTBa pabOTHHKA.

Pa3zgen 2. YerpoiicTBo Ha padoTy: mojada 3asBiICHHS Ha paboTy, odopmiieHue
pe3toMe, MOAroTOBKA U MPOBEAECHUE COOECEI0BAHUS.

Pazgen 3. Ctpykrypa ¢pupMbl: TUIIBI QUPM, CTPYKTYpa U OTAEIBI (GUPMBI, IEPCOHAT
(GUpMBI ¥ HX JODKHOCTHBIE WHCTPYKLMH, JIOTOTHII (UPMBI, JEJIOBbIE IapTHEPHI,
COTPYIHHYECTBO C APYTUMH (PrUpMamH.

Paznen 4. JlesoBas moe3nka: odopmiieHHE KOMaHAMPOBOUYHOTO YJIOCTOBEPEHUS,
oTIpaBiieHUe (hakca o MPUOBITUN U LI AEJOBOM MOE3AKH, 3aKa3 OMIIETOB (a9POIOPT, 3K/
BOK3aJ1), 0OOMEH BaJIIOTHI.

Pazgen 5. OreabHass uHAYCTpUsi: OpOHUPOBAHHE HOMEpPAa B TOCTHUHHIIC,
TOCTUHUYHBIA MEPCOHAN U €ro 00sI3aHHOCTH, YMEHHUE padoTaTh Ha PUCENIIH, OOLIEHUE C
KJIMEHTaMHU.

Pa3nen 6. Benenuwe [esIOBBIX NEpPeroBOPOB: OPraHu3alMs M IpaBUia BEIACHUS
JICJIOBBIX TEPEroBOPOB, JAENOBOM ITHKET, 3HAKOMCTBO C OCOOEHHOCTSIMH KYJBTYpPHBIX
TpPaZuLUN APYTUX HAPOJOB.

Pa3znen 7. JlenoBasi KOppeCcHOHIEHIUs: BUIBI JICTOBBIX MHUCEM, O(QOpMIICHHUE H
CTHJIb JICTIOBBIX MHCEM, O(OpPMIIEHUE Telerpamm, (pakcoB, TEIEKCOB, OTUYETOB, pedepaToB
JpYyTUX JeJ0BBIX Oymar/

Pazgen 8. Pexsiama: BUJIBI U CpEJCTBA pPEKJIaMbl, 1IeJIM U 3aJa4d peKiIaMbl, paborta
PEKJIAMHBIX ar€HTOB U KOMIIaHHIA.

Pazgen 9. PexiaMHasi KaMIaHMsi: BHJbl PEKJIIAMHBIX KaMITAHWM, LIEIW U 33/a4H,
IUTAHUPOBAHUE PEKJIAMHOM KaMIIaHUU, MIPE3EHTaLNs TOBapa.

Pa3znen 10. MapkeTHHI: LI€Jb U OCHOBHBIE 33J]a4l MApKETHHIA, YCTAHOBJIEHUE IIEH
Ha TOBApPbI, ONPEIEICHUE MECTA TOPTOBIIM KOHKPETHOW MPOAYKIUEH.

4.2.2. I'pammartuka

HNms npunarareabHoe: CTEIIEHU CPABHEHUSI UMEH NPUIIaraTelbHbIX

CuHTaKCHC: CIIO)KHONIOJYMHEHHBIE MTPEITIOKEHUS.

4.2.3. Poneruka

JlanpHeilee cCOBEpIIEHCTBOBaHNE (POHETUUECKUX HABBIKOB.

5. JIabopaTopHbIii NPAKTHKYM
He npexycmortpeH.
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6. YueOHO-MeTOAUYECKOE 0OecnieueHHe TN CIUTITHHbI
6.1. Pekomenayemasi sureparypa
a) OCHOBHAA JIUTEpPaTypa

[Tonsuuna E.B., Aprumesa WN.I'. TenedonHble meperoBopsl Ha HEMELIKOM S3BIKE.
Geschiftsdeutsch. M. : Dkcemo, 2009. — 256¢.

Kpyrnosa JI.B., OgunnoBa W.JI., IlomsxkoBa H.B., YTkuna I'.W. Ilpaktuueckas
rpaMMaTHKa HEMELKOro s3bika. [loBTOpuTENbHBI Kypc : Y4eOHO-METOIu4ecKoe
nocoobue. Tomck : wu3a-B0o ToOMCKOro TrocylapCcTBEHHOrOo NeAarornyeckoro
yHuBepcutera, 2010. — 180 c.

0) AoMOJIHUTe/ILHAS JIUTepaTypa

bopucko, H. ®. busHec-kypc HEMEIKOro si3blka : ciaoBapb-cipaBouHuK / H. @.
Bbopucko. — 5-e u3z., crepeorun. — Kues : Jloroc, 2001. — 350 c.

Zaropoansis, I'. C. Wirtschaftsdeutsch : ydeOHOE TOcOOHME TSI PKOHOMHUYECKHX
By30B / I'. C. 3aropoanss, JI. A. JIsicakoBa. — PoctoB-Ha-Jlony : ®@enukc, 2002. —
381, [2] c..

Muxaiinos, JI. M. [leqoBoil HEeMEIKU s3bIK : OW3HEC, MAPKETHUHT, MCHEIKMEHT :
yuebHoe nocobue s By3oB / JI. M. Muxaiinos, I'. Bebep, @. Bebep. — 2-e¢ usn.,
uctp. — M. : Actpens, 2002. — 302 c.

CrpaHa, B KOTOpOH >KMBYT HAIllM JPY3bsl : KHUTA JJI YTCHHUS] HA HEMEIIKOM SI3bIKE /
aBT.-cocT. I'. . Ytkuna; ots. pea. H. Y. Ymaras ; MO P®, TT'TIN ; TOUIIKPO. —
Tomck, 1994. — 106 c.

VYr1kuna, I'. 1. Hemeukuii sS3bIK : TpaMMaTHKa : yueOHO-MeToiuueckoe mocodue / I
N. Vrtkuna, JI. B. Kpyrunosa, H. B. IlonskoBa ; denepasbHOE areHTCTBO 10
oOpazoBanuto, ['OY BIIO TTIIY. — Tomck : U3a-so TI'TIY, 2007. — 115 c.

Kpstunna C.H., borganoa H.B. Jlekcuko-rpaMMaTHiecKue TECThl 110 HEMELIKOMY
s3bIKY. / YaeoHoe nocodue. Cnb. : KAPO, 2005. — 288c.

6.2. CpeacrBa o0ecriedyeHUs OCBOEHUS U CIIUIIINHbBI

KOMIIOHEHTBl ~ y4eOHO-METOJMYECKOTr0 KOMIUIeKca (y4eOHWK), Kak OCHOBHOE
CpeaCTBO O0yUYCHUS;

BCIIOMOTATEJIbHBIE CPEJICTBA (Ta3€Thl M )KYPHAJIBI HA HEMEITKOM SI3BIKE);

TEXHUYECKHE BCIIOMOTaTeIbHbIE CPEICTBA (ayIMO3AIKCH).

[Tpu M3y4eHnU AUCIUTUIMHBI PEKOMEHYETCS HCIIOJIb30BaHUE CIIETYIOIIIX

ANEKTPOHHBIX PECYPCOB:
www.4.am
www.wirtschaftsdeutsch.de

www.deutsch-als-fremdsprache.de

www.berufsdeutsch.de

7. MarepuajibHO-TeXHUYECKOe o0ecredeHue U CIUIIUHbI
Jliist oGecrieueHrst TaHHOW JUCITATIINHBI HEOOXOTMMBI:

KOMIUIEKT ayIMOKACCET C 3alIUCSAMM [0 TEMaM Kypca JIEJIOBBIX IIEPErOBOPOB;
ayauoanmaparypa, DVD-nipourpsiBaTes;


http://www.wirtschaftsdeutsch.de/
http://www.4.am/

komiuiekT CD-, DVD-aucku;
HaIISIIHBIE TOCOOMsI, pa3laTO4YHBIM JuakTHUYeckuid Marepuan, maker KKMos,
nanka «MeToanueckoe pyKOBOACTBO CAMOCTOSITEIbHON pabOTOM CTYAEHTOBY.

www.4.am
www. langenscheidt-unterrichtsportal.de

www.hueber.de/shared/uebungen/schritt

Ne | HammeHoBaHMe HaumeHoBaHue MaTepuaJioB HaumeHnoBanue
n/n | pasgesia (TeMbl) | 00y4eHHsI, IAKETOB MPOIPAMMHOIO TeXHUYECKUX U
yueOHOM obecreyeHH ayJHOBH3YyaIbHBIX
AU CHHUITHHBI CPeICTB,
(MoayJin) HCI0JIb3yeMBbIX €
eJIbI0
JAE€MOHCTPANU
MaTepuajioB
1. www.dw-world.de KommbroTepHsIii kiacc
[Ipodeccust u wWww.4.am ¢ BeIx0/ioM B HTEpHET
pabora www. langenscheidt-unterrichtsportal.de
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-international
www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen _bl/bl_ue
bungen_index.htm
2.  |VYcrpoiictBo Ha |www.dw-world.de CD-nipourpsiBatenb,
paboty www.4.am KOMITBIOTEPHBIN KJ1acc
www. langenscheidt- C BBIXOJIOM B
unterrichtsportal.de/aspekte WuTepuer
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-interanational
www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen bl/bl_ue
bungen_index.htm
3. Crpykrypa www.dw-world.de KommbroTepHsIii kiacc
(bUpMBI www.4.am ¢ BBIX0ZIOM B MlHTEpHET
www. langenscheidt-unterrichtsportal.de
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-international
www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen_bl/bl_ue
bungen_index.htm
4. | enosas moeznka |www.dw-world.de KommnwrorepHsiit kiiace

¢ BbIX0J0M B MIHTEpHET



http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.4.am/
http://www.dw-world.de/
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.4.am/
http://www.dw-world.de/
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-interanational
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-interanational
http://www.unterrichtsportal.de/aspekte
http://www.unterrichtsportal.de/aspekte
http://www.4.am/
http://www.dw-world.de/
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.4.am/
http://www.dw-world.de/

Ne | HammeHnoBaHme HaumeHoBaHue MaTepuaJjioB HaumeHnoBanue
n/n | pasgena (Tembl) | 00y4eHHsl, IAKETOB POrPaAMMHOIO TEeXHHYECKUX U
yueOHoit odecneyeHHust ayJAH0BHM3YyaJIbHBIX
AUCHHIIHHBI CPeICTB,
(Mmomyns) HCI0JIb3YEeMBbIX €
eJIbI0
JAeMOHCTPAHH
MaTepHAaJIOB
e-international
www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen bl/bl_ue
bungen_index.htm
5. OrenpHas www.dw-world.de KommnsrorepHsbIit ki1ace
WUHIYCTPHS www.4.am C BBIX07IOM B MIHTEpHET
www. langenscheidt-unterrichtsportal.de
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-international
www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen _bl/bl_ue
bungen_index.htm
6. Benenue www.dw-world.de KommnsrorepHsiit kiiace
JICIIOBBIX www.4.am C BBIX0IOM B IHTEpHET
NIEPETOBOPOB www. langenscheidt-unterrichtsportal.de
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-international
www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen bl/bl _ue
bungen_index.htm
7. | Henoas www.dw-world.de KomMmbroTepHsIii kKaacc
KOPPECIOHICHIINS | WWW.4.am C BBIX0ZIOM B MIHTEpHET
www. langenscheidt-unterrichtsportal.de
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-internatiional
www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen _bl/bl_ue
bungen_index.htm
8. |Pekmama www.dw-world.de KomnsrorepHsiit kiiace

www.4.am

www. langenscheidt-unterrichtsportal.de
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-inteaatinional

www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen bl/bl _ue

¢ BbIX0J0M B MIHTEpHET
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http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-internatiional
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-internatiional
http://www.4.am/
http://www.dw-world.de/
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.4.am/
http://www.dw-world.de/
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international
http://www.4.am/
http://www.dw-world.de/
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.schubert-verlag.de/audgaben/uebungen_b1/b1_uebungen_index.htm
http://www.hueber.de/shared/uebungen/schritte-international

Ne | HammeHnoBaHme HaumeHoBaHue MaTepuaJjioB HaumeHnoBanue

n/n | pasgena (Tembl) | 00y4eHHsl, IAKETOB POrPaAMMHOIO TEeXHHYECKUX U
yueOHoit odecneyeHHust ayJAH0BHM3YyaJIbHBIX
AUCHMILTUHBI CPeJCTB,
(Mmomyns) HCI0JIb3YEeMBbIX €
1eJIbI0
AeMOHCTPALUMU
MaTepuajIoB

bungen_index.htm

0. Pexmamnas www.dw-world.de KommbroTepHsIii kiacc
KOMITaHHS www.4.am C BBIX0JIOM B MIHTEpHET
www. langenscheidt-unterrichtsportal.de
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-international

www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen bl/bl_ue
bungen_index.htm

10. |MapkeTtunr www.dw-world.de KomnbroTepHsiii kiacc
www.4.am ¢ BbIX0/10M B IHTEpHET
www. langenscheidt-unterrichtsportal.de
www.hueber.de/shared/uebungen/schritt
e-internatiional

www.schubert-
verlag.de/audgaben/uebungen bl/bl _ue
bungen_index.htm

8. Meroanueckne peKOMeHJAIMM W YKa3aHUSI MO0 OPraHU3alMU HM3Yy4YeHUus
AUCIHUNTHHBI

[Ipenmerom mucUTIINHBL «JleoBBIe TIEPErOBOPHI HA HHOCTPAHHOM SI3BIKE» SIBIISICTCS
W3YYCHHE WHOSI3BIYHON KYJBTYpPbI, OCHOB JICJIOBOTO OOIICHHWS B YCTHOH W IMHUCHMEHHOM
dopMax B TUIHUYHBIX CHUTYaIUsX: MPEACTABJICHHUE, 3HAKOMCTBO CO CTPYKTYpOH (UPMBI,
BEJICHUE JICTIOBBIX MEPErOBOPOB U T.J.; OCOOEHHOCTEH MPOU3HOIICHUS JIeJIOBON JICKCHKH,
HEOOXOIMMBIX JUISI KOPPEKIIUU M MIOCTAHOBKU MPABWIIBHOTO MPOU3HOIICHUS M HHTOHAIUY;
IrpaMMaTHYECKOTO MaTepuayia, HEOOXOAMMOro il (OPMUPOBAHUS KOMMYHHKATHBHO-
MO3HABATEIPHONW KOMIIETEHIIMM 00y4YaeMbIX B HamOOJee pPaCIpPOCTPAHEHHBIX CHUTYAIHSIX
odurabHON U HeoUIUanbHOUW cdep OOIeHUsT BO BCEX BUAAX PEUYCBOU ACSITEILHOCTH
(ayaupoBaHue, rOBOpEHUE, YTEHUE, TTUCHMO).

[lenpto mpernopaBaHUsl JaHHOM  JUCHUIUIMHBI  SIBJISIETCS  COBEPILIEHCTBOBAHUE
JMHTBUCTHYECKONH U KOMMYHUKATUBHON KOMIIETEHIIUU CTYJIEHTOB CPEICTBAMU HEMEIIKOTO
sI3pIKa B paMKaX MPOo(deCCHOHABHO-/IETIOBON JIGKCHKU U COJCHCTBUE PA3BUTHUIO YCTHOU U
MUCHMEHHOM pedr BO BCEX BUAX PEUEBOM JESITEIbHOCTH.

8.1.MeToauueckue PEKOMEHAALIMA NIpennoaaBaTe o

OOydeHre WHOCTPAHHOMY $I3BIKY BCerja OBIJIO M OCTAaeTCS COCTaBHOM YacThIO
nporecca GOPMHUPOBAHKS CIICIIHATNCTA C BBICIIIMM 00Opa30BaHHUEM.
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Brnanenne WHOCTpaHHBIM  SI3BIKOM  TO3BOJISIET  PEAM30BaTh TaKHE  ACIEKTHI
npo(ecCCHOHAIBHON  JIEATEIPHOCTH, KaK CBOEBPEMEHHOE O3HAKOMIICHHE C HOBBIMU
TEXHOJIOTUSIMHU, OTKPBITUSIMU U TEHJICHIUSIMH B Pa3BUTHUU HAYKHU M TEXHUKH, YCTAHOBJICHHUE
KOHTAKTOB C 3apyOeKHBIMU (pUPMaMU U TPEANPHUSATUSIMU, T.€. 00€CIEYNBAET MOBBIIICHUE
ypOBHS TPOPECCHOHATBHOM KOMIIETEHIIUN CTICIIHAINCTA.

[TosTomy mpenomaBaTento Kypca «J/leoBbie meperoBopbl Ha MHOCTPAHHOM SI3BIKE)
HEOOXOIMMO JIeflaTh YIMOp Ha KOMMYHUKATHBHBIE MU MPOQECCHOHATHLHO-HAMIPABICHHbBIE
ACTIEKThI OBJIA/ICHUSI HHOCTPAHHBIM SI3bIKOM.

Ocoboe BHHMMaHHE TMpPENOJaBaTeNb JOJKEH YJIEIATh COBPEMEHHBIM peausiM
HPKOHOMMYECKOHN XKMU3HHM ['epMaHuu, pa3BUBaTh MO3HABATENIbHBIE CIIOCOOHOCTH CTYJ/IEHTOB,
COBEPIIIEHCTBOBATH YIIOTpeOIeHHE MPOPECCHOHATBHOM JIEKCUKH U PA3TOBOPHBIC HABBIKH.

[IpenogaBatento By3a HEOOXOIMMO B CBOEH pabOTe MCIOIB30BATh YIPAKHECHHUSI, E)Th
KOTOPBIX COCTOUT B TOM, YTOOBI JJaTh CTYJEHTY BO3MOXHOCTb BBICKa3aTh CBO€ MHEHHE Ha
MHOCTPAHHOM SI3BIKE C OMOPOIl HA ayTEHTHYHBIE TEKCTHI U JIEKCUKY K HUM.

OdyeHb BaXKHOM COCTaBJSIONIEH PaOOTHI TPENoJiaBaTelisi ACJIOBOIO HWHOCTPAHHOTO
A3bIKa SABJSIETCS  (DOPMUPOBAHUE HABBIKOB W Pa3BUTHE YMEHUW JEJIOBOTO MHUCHMA H
TEXHUKH BEJICHUS JEJIOBBIX IMEpPEeroBopoB. /[l 3TOro peKoMeHAYeTcs HCIOIb30BaTh
WNureprer kak cpeactBo oOydenus. OOyueHuWE NHCHbMY MPENAINOJAracT BbBITIOJIHEHUE
TPEHUPOBOUYHBIX YIPAXKHEHUN B MUCBMEHHOUW (hopMe, a TakKe peyeBble YIPaKHEHUS s
00y4YeHHUsI COCTABJICHUIO MHUCBMEHHOTO COOOIIEeHUs (MUCHhMO-3aMpoc, MHUCbMO-XKano0a,
MUCHbMO-TIOATBEPKICHUE U T. 11.)

Hcnonp3oBanue mpernojaBaTeieM OJIOK-CXeM, TuarpaMM, WLTIOCTpauid 00ecreduT
KOMMYHHMKAIIMI0O HE TOJBKO HA YPOBHE TEKCTa, HO M BHU3YaJbHBIX ONOpP, YTO IMOMOKET
y4ecTb crienu(puKy TaKuX CHEeIMaIbHOCTEH KaK peKjama U CBsI3U ¢ OOIIECTBEHHOCTHIO.

[Ipenmonaraercsi Tak:ke OpraHu3anus W MPOBEJCHUE KPYTJIBIX CTOJIOB, OpPU(MUHTOB U
KOH(EPEHITNH, TUCKYCCUH, SIPMAPOK, MOCBSAIMIEHHBIX U3y9aeMbIM TEMaM.

PaGora cryneHTOB 3akirodaeTcs B HM3yYEHHH WMH PEKOMEHAYEeMOHl OCHOBHOHM H
JOTIOTHUTENLHOM JTUTEPaTyphl MO Kypey «JleoBble MeperoBopbl Ha HHOCTPAHHOM SI3BIKEY,
HOBEHIIIUX MyOJHMKAUNA TEPUOJUYECKON TeYaTH TMPHU MOJATOTOBKE K 3aHATHUSM, a TAKKE
BBITIOJIHCHUE KOHTPOJBHBIX CAMOCTOSITEIIbHBIX 3a/IaHUM.

8.2. MeToan4yeckue peKOMEHIALMH VISl CTYIeHTOB

OcHOBHOU 1IEBI0 Kypca «/[emoBble eperoBOpbl HA MHOCTPAHHOM SI3BIKE» SIBIIAETCS
COBEpIICHCTBOBAHUE HABBIKOB IMPAKTUYECKOrO BJIAJACHUS  SI3BIKOM, IO3BOJISIOLIETO
UCTIOJB30BaTh €ro B HaydyHOW pabore u cdepe mpodeccHOHANbHON KOMMYHUKALUU U
nenoBoro obmieHus. [lpakTuyeckoe BllaJeHUE SI3BIKOM B paMKax JIaHHOTO Kypca
IpeJIoiaracT HaTM4Yhe TaKuX YMEHHUI, KOTOpbI€ Tal0T BO3MOKHOCTb!
- CBOOOJTHO YHWTaTh JIUTEPATYypy HAa MHOCTPAHHOM SI3bIKE B COOTBETCTBYIOIIEH OTpACIIH
3HAHUH C LENBI0 U3BJICYCHHS WH(OPMAINH;

- TMPEeICTaBUTh, O0OOIIUTH, BHICKA3aTh CBOE MHEHHE IO MpoOJIeMe, CBS3aHHOW CO

CHEIUAIBHOCTBIO;
- BecTH Oecejy MO CHelruaIbHOCTH;
- BECTHU MIEPETOBOPHI C JIEJIOBBIMU MTAPTHEPAMU;
- IPE3EHTOBAaTh CBOIO (UPMY WJIM MPOAYKT, BbITyCKaeMblid (pUpMOIi;
- BECTHU JIEJIOBYIO NIEPETIHCKY;
- 3aKa3bIBaTh OMJIETHI M1 OPOHUPOBATH HOMEP B TOCTHHHULIE IO TeNe(OHY;
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[Tpu BeeHUHU NENOBBIX MMEPErOBOPOB HEOOXOAMMO COOJIOAATh 3TUKETHBIC HOPMBI U
HOPMBI HalIMCAHUs JICJI0BOr0 NMKchbMa. [1py HamKMcaHue IET0BbIX TUCEM PEKOMEHIYeTCs:
— cobmoaath GopMy HATMCAHUS ITUChbMa, IPUHATYIO B CTPAHE H3y4aeMOT0 sI3bIKa;
— HE HAYMHATh Ka)XJ0€ MPEUIOKCHUE CIOBOM «sI», a MCIOJIb30BaTh TaKUE CIIOBA, Kak
«BO3MOYKHOY», KOXOTHO», «Pa3yMeeTCs» H T. II.
— 1HMcaTh HE TOJILKO IMPOCTBbIE MPEIJIOKCHHS, a HCIOJb30BaTh CIIOKHOCOYHMHEHHBIE M
CIIO’KHOTOUNHEHHBIC;
— €CJId HY)KHO OTBETHTh Ha MHCHMO, Jy4YIlle CHayaja MPOYUTaTh BHUMATEIILHO JIaHHOEC
UChMO U 3a/IaHUE;
— COCTaBJIATH IJIaH MUChbMa, HA KOTOPBIH MOXKHO Oy/IeT ONUPAThCs IPU HAIMCAHUY;
— He 3a0bIBaTh HaIUCaTh JaTy, OOpaIleHne, TeMY, CJI0Ba MIPOIIAHUs, TIOAIHCH;
— TPOYMUTATh MUCHMO €IIC Pa3 ¥ IMPOBEPUTH, BCE JIM OTPAKEHO B COJICPIKAHWH, PABUIBHO
71 oOpaileHue, cooIAeHO Jd 0hOopMIICHUE MMHChMA.
a) Checkliste:
e Datum
e Anrede
* Briefanfang
* Schlusssatz
e GruB und Unterschrift
* Korrekte Anredeform
* Zujeden Punkt mindestens zwei Sitze
» Satzverbindungen

b) Redemittel:
Anrede
-Sehr geehrte Frau.../Herr...,
-Sehr geehrte Damen und Herren,
-Liebe Frau.../Lieber Herr..., (ecnu kosuiera XopoIio 3HaKOM)

Briefanfang

-vielen Dank fiir Thren Brief. Sie schreiben darin, dass...
-danke fiir Thren Brief vom 2. Februar.

-iiber Thren Brief habe ich mich gefreut.

Schlusssatz

-Uber eine baldige Antwort wiirde ich mich sehr freuen.
-Ich freue mich auf Thre Antwort.

-Vielen Dank im Voraus fiir Thre Antwort.

-Vielen Dank fiir [hre Bemiihungen

Gruf
-Mit freundlichen Griif3en.
[Ipu uTeHue TEKCTOB MO CHEIUATBHOCTH PEKOMEH TyEeTCSI:
— MPOYUTaATh HA3BAHHE TEKCTA U MPE/NOJIOKHUTh O YeM MOXKET UJITH PeUb;
— TMPOYHUTATh TEKCT MEPBHIN pa3 v MPOBEPUTH CBOU MPE/IITOIOKCHHUS,
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— IPOYUTaTh TEKCT BO BTOPOW pa3 MU NOJYEPKHYTH OCHOBHBIE CJIOBA W BBIPAXKECHMS,
Ba)KHBIE JUISl TOHUMaHUSI.

Bnanenune MHOCTpaHHBIM SI3BIKOM HEBO3MOXKHO 0O€3 3HAaHUS TPAMMATHKHU, IO3TOMY
PEKOMEH/IyEeTCsl UCIOJIb30BaTh YueOHO-MeToudeckoe mocoous: YTkuna, I'. . Hemenkwuii
A3BIK : TpaMMaTtuKa : yueOHo-meroanueckoe nocooue / I'. M. Ytkuna, JI. B. Kpyrnosa, H.
B. Tlonsaxoga ; denepanpHoe areHTCTBO Mo obpaszopanuto ; [OY BIIO TITIY. — Tomck :
Wzn-Bo TI'TIY, 2007. — 115 c.

Ocoboe BHHMaHWE HYXHO yIeNATh CaMOCTOSATENbHOW pabore. [nsg storo
PEKOMEHYeTCS:

— YUTaTh JIUTEPATYpY IO CHELHMAIBHOCTH Ha HU3YyYaE€MOM SI3bIKE, MCHOJb3Ys Pa3IHyYHbIC
BU/IbI YTEHUS (IPOCMOTPOBOE, O3HAKOMUTEINILHOE);

— CMOTpETh HOBOCTH MO TeleBM3MOHHOMY KaHaimy Deutsche Welle u rotoButh kpaTkue
COOOILIEHHS IS TPYTIIIbI;

— 4YHUTaTh HOBOCTH Ha caliTax HeMelKoi rpecchl spiegel.de, fokus.de;

— BECTU MEPENHCKy C MPEeACTaBUTEISIMU CTPaHbl M3y4aeMOIo Si3blka HAa WHOCTPAHHOM
SI3BIKE;

— TOTOBUTH pedeparhbl U JOKIA/IbI 10 U3y4aeMON TeEME Ha HUHOCTPAHHOM SI3bIKE;

— y4acTBOBaTh B MpOEKTax (pa3pabarhiBaTh peKjamMy Ha SI3bIKE, MPE3CHTALUI0 (UPMBI,
MPOJIYKTA).

8.2.1. IlepeyeHb NPpPUMEpPHBIX KOHTPOJBHBIX BONPOCOB W 3aJaHUl IS
CaMOCTOSAITEJIbHOI padoThI
1. TloaroToBUTH pekIaMy Kakol-mn6o u3BecTHOU pupmbl Poccun nimu I'epmanum.
Coznats aM0ONEMy U IEBU3 Typ areHTCTBA.
Hanucarte nenosoe nucemo Bamemy kommanbony B ['epmanuro.
OdopMHUTh BU3UTHYIO KAPTOUKY AUPEKTOPA (PUPMBI.
IToaroroBUThH NpeaCTaBICHUE KOJIJIEr UHOCTPAHHOMY IIapTHEDPY.
[TonroroButs coobmenue o EBpopaintore.
Pexnama TI'TIVY.
Cobpatp uHGOpMALIMIO O BIUATEIBHBIX CIIOHCOPAaX W MX JACSITEIBHOCTH B HAaIIeM
ropoe, NPUBJICYEHHUE UX K CIIOHCOPCTBY npoekToB TITIY.
9. BbBINONHUTH MPOEKTHBIE 3a/JaHUS MO M3y4daeMbIM TeMaM (cM. mamka «Meroaudeckoe
PYKOBOJICTBO CAMOCTOSITEIIbHON pabOTON CTYJICHTOBY ).

e i

8.2.2. IIpumepHasi TeMaTHKA IOKJIA/10B
Hopwmsl peueBoro stukeTa npu BeAeHUU TeaeOHHBIX IEPETOBOPOB.
Odopmiienue nuchbma-3akasza maptHEpy B ['epmanuto.
Hemenkuii 3TUKET ITpU BEJICHUU JIEJIOBBIX IEPETOBOPOB.
BuszutHas kapTouka Kakou-1u00 TOMCKOUN (UPMBI.
Hanucanue pexnamarumu.

Nk W=

8.2.3. CTpykrypa u coaep:kanue oujiera
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MHUHUCTEPCTBO OBPA3OBAHUSI U HAYKH POCCUMCKOM ®EJEPAIINA
®EJIEPAJIBHOE T'OCYJIAPCTBEHHOE BIOJ[P)KETHOE OFPA3BOBATEJIbHOE
YUYPEXJIEHUE BBICIHIET'O ITPO®ECCUOHAJIBHOI'O OFPAZOBAHUS
«TOMCKHNH I'OCYJIAPCTBEHHbBIN NEJAT'OTHYECKNH YHUBEPCUTET»

(TTITY)

Hucuunnuna: OITJ[.B.01 JlenoBbie neperoBopbl Ha MTHOCTPAHHOM SI3bIKE

buner Ne
1. Testen Sie sich.
2. Erzéhlen Sie den Text nach.
3. Sprechen Sie zum Thema.
Jata 3aB. kadeapoit JIMHTBUCTUKH /T . YTkuna/

8.2.4. IIpumepHasi CTPYKTYpPa U COAEPKAHUE 32aUeTHON KAPThI

Priifungskarte Ne 2
Themen: Geschiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

I. Ubersetzen Sie bitte die Siitze ...

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. ToBap MOKeT OBITH 3aKa3aH MO TeiaePOHY WU MUCbMEHHO. 2. [IMChbMO MOXKET CITyKUTh
MPEJI0KEHUEM K KOHTpaKTy. 3. CekpeTapb TOTOBUT JAOTOBOP. 4. Y CIOBUS MOCTaBKU 3TOrO
TOBapa HE YCTPauWBaIOT KIMEHTOB. 5. Hair nenoBoil mapTHep B3sl Ha ceOsl TPaHCIOPTHBIE
pacxoibl.

b) aus dem Deutschen ins Russische:

1. Der Verkaufer hat das Recht, 10% mehr oder weniger zu liefern. 2. Abend besuchen Sie
die Familie des Geschéftsfiihrers der Firma. 3. Wir exportieren in 8 Léndern der Welt und
haben 3 Niederlassungen. 4. Bei der Anrede wird immer die hofliche Sie-Form benutzt. 5.
Kollegen achten darauf, sich untereinander morgens und abends zu griilen.

¢) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. On gonbliiie Bcero pasroBapuBal 1o TeiaedoHy co CBoeil ceMbeil. 2. B aToMm roay 3uma
TEIJIee, YeM B MPOUUIOM. 3. DTOT COTPYJHUK CaMblii YMHBIN B oTAene. 4. DTOT ceKpeTapb
Oonee omnbITeH npexHero. 5. [Ipemnoxenue 3Toit Gupmbl camoe 10poroe.

I1. Ubersetzen Sie bitte die Worter:

a) aus dem Russischen ins Deutsche:
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TeneOHHBIE MTEPETOBOPHI, YCTPOHCTBO IBYXCTOPOHHEH CBS3U, aBTOOTBETYHK, COSUHSTH C
OTZIEJIOM TPOJIaXK, OCTABJISITH COOOIIEHUE, OBITH KPATKUM, IMOKa3aTh MPOQPECCHOHATHU3M,
co0eceTHUK, BEXKIUBOCTh, TOUHOCTb;

b) aus dem Deutschen ins Russische:

die Mitarbeiter, ungelegen anrufen, deutlich und freundlich sprechen, Telefonhorer greifen,
sich kurz fassen, das Missverstindnis, ansprechen mit, vermeiden, Unsicherheit, der
Eindruck.

I11. Nennen Sie bitte den Komparativ und Superlativ von folgenden Adjektiven:
lang, kalt, alt, jung, grof3

IV. Setzen Sie das Adjektiv in Klammern im Komparativ ein:

1. Jetzt macht diese alte Frau alles .... (langsam) als in ihrer Jugend. 2. Mein Bruder ist 5
Jahre (jung) als ich. 3. Mein Vater ist 3 Jahre (alt) als meine Mutter. 4. Diese Strafe ist 2
Kilometer  (lang) als meine Straf8e. 5. Thr Rock ist 10 Zentimeter (kurz) als mein Rock.

V. Setzen Sie das Adjektiv in Klammern im Superlativ ein:

1. Dieses Médchen ist (schon) in der Uni. 2. Diese Zeitung ist (interessant) in Deutschland.
3. Dieser Fall ist ~ (schwer) in seiner Praxis. 4. Dieses schone Sofa ist (teuer) im Geschift.
5. Dieser Buddha ist (alt) im Museum.

VI. Setzten Sie bitte die notigen Konjunktionen ein:

1. Ruf mich an, du wieder in Madison bist!

2. Er war nicht da, ich ihn anrief.,

3. Du kannst deine Freundin mitbringen, du mochtest.
4. Konnen Sie mir sagen, der Zug nach Berlin abfdhrt?
5. Weildt du, er heute krank ist?

VII. Wihlen Sie die richtige Variante:

1. Diese Kontrollarbeit war _ als die anderen.

a) schwer b) schwerer ¢) am schwersten

2. dem Essen muss man sich ruhig benehmen.

a) bei b) mit c) von

3. interessierst du dich?

a) fiir was b) wofiir ¢) mit wem

4. Liest du Abenteuergeschichten gern? Nein, lese ich Krimis.
a) gerner b) am liebsten ¢) am gernsten

5.Haben Sie  im Ausland?

a) die Verwandte b) die Verwandten c) Verwandte
VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.

IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Unternehmenskultur.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Steigerungsstufen der Adjektive* auf Russisch.
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3aveTHbIe H IK3aMeHAIlHOHHbIE MATEePHAJIbI
Priifungskarte Ne 1

Themen: Firma
das Verb

I. Ubersetzen Sie bitte die Sitze ...

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. Ero nsans pykoBoautT Oonbinod gupmoi. 2. KoHKypeHIUs 3HA4YMT AJi1 NOTpeOUTens
NOBBIIIEHUE KAadecTBa TOBAapoB. 3. boisblas 4acTh NPEANPUATUSA INPUHAIJICKUT ITOMY
yenoBeky. 4. Jlorotumn 3Toil pUpMBI 3HAKOM MHOTUM TOKymnaTensiM. 5. @upma Ha3bpIBaeT
OM3HECMEHA B KaYECTBE BJIAIEbLA TOPIOBOTO IPEAIPUATHS.

b) aus dem Deutschen ins Russische:

1. Die Firma ist ein Name von Kaufleuten, unter denen Geschifte betrieben und
Unterschriften abgegeben werden. 2. Sie konnen unter dem Namen der Firma klagen und
verklagt werden. 3. Die Firma ist ein meist privates Unternehmen, in dem eine Ware
produziert wird oder das mit einer Ware handelt. 4. Familienunternehmen stellen den
grofiten Teil aller Unternehmen des  Landes. 5. Die AG ist die klassische Form einer
Kapitalgesellschaft.

¢) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. ToBapsl moCTaBIAOTCS Hamie (Gupmoii BoBpeMs. 2. 3aka3 Obul oTMeHeH. 3. Ilokymka
TOBapa MOJBEPKEHA BIUSHUIO pekyiaMbl. 4. Mbl TOYHO cieayeM BaluM ykazaHusMm. 5. C
KJIMEHTaMH BCEr/la pa3roBapyBarOT JIUYHO.

II. Ubersetzen Sie bitte die Worter ...

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

OTpaciib, pyKOBOJIUTh (hUPMOM, PUPMEHHBIN 3HAK, KOHKYPEHIIHSI, TOBAPOOOOPOT, OIJIATUTh
CYeT, IpeICTaBUTENb PUPMBI, IPUOBLIL, CEMEITHOE MPEANPUATUE, OCHOBATh GUPMY;

b) aus dem Deutschen ins Russische:

seine Geschifte betreiben, die Unterschrift leisten, Triager aller Rechte und Pflichten,
Handelsgeschéfte abschlieBen, das Unternehmen griinden, die Firma auf eine andere Person
tibertragen, der Markenname eines Unternehmens, die Fortfilhrung der Firma, der
Firmeninhaber, kaufméannisch.

III. Wandeln Sie den Aktivsatz in Passivsiatze um (Prasens, Perfekt, Priteritum, Plus-
quamperfekt, Futur I):
Die Techniker testen die elektronischen Gerite.
Prasens:
Priteritum:
Perfekt:
Plusquamp.:
Futur I:
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IV. Verwandeln Sie folgende Siitze aus dem Passiv ins Aktiv. Achten Sie dabei auf die
Zeit.

Ihre Sonderwiinsche werden von uns beriicksichtigt.

Ihre Anweisungen wurden von uns genau beachtet.

Der Computer wird heute nicht vom Kundendienst repariert.

Er ist entlassen worden.

Die Kunden werden von uns hoflich bedient.

V. Erganzen Sie die passenden Relativpronomen.

1. Der Kunde, ... bei unserer Firma angerufen hat, mochte wissen, wann die Ware
ankommt. 2. Vlelen Dank fiir die Lieferung, ... wir gestern erhalten haben. 3. Jetzt sind wir
gezwungen, kurzfristig einen anderen Lieferanten zu suchen, ... uns einen dhnlichen Artikel
zu anndhernd gleichem Preis liefern kann. 4. Bitte nennen Sie mir einen Termin, an ... ich
Sie besuchen und Thnen die ndheren Umstinde personlich und ausfiihrlich erkldren kann. 5.
Leider sind die Preislisten, ... wir Thnen letzten Monat zugeschickt haben, nicht mehr
aktuell.

VI. Verbinden Sie die Sitze. Der zweite Satz ist immer der Relativsatz.

1. Wir verkaufen moderne Computer. Die Computer geniigen den hdchsten Anspriichen. 2.
Unsere Firma ist ein GroBhandelsunternehmen. Das Unternehmen besteht schon seit 20
Jahren. 3. Das Angebot gilt noch bis zum Ende des Monats. Sie interessieren sich fiir das
Angebot. 4. Thre Rechnung in Hohe von Euro ... kénnen wir im Moment leider nicht
begleichen. Sie haben uns die Rechnung sehr spét geschickt. 5. Herr Krause ruft Herrn
Miiller an. Er ist mit dem Vorschlag nicht einverstanden.

VII. Wihlen Sie die richtige Variante:
1. Wahrend der Wirtschaftskrise sind beide arbeitslos

a) geworden b) werden ¢) wurden

2. BEr zu Hause .

a) hat geblieben  b) ist geblieben c) ist gebleiben

3. Er braucht Hemd.

a) ein neues b) eines neues c) eine neue
4. lese ich Abenteuergeschichten.

a) Am ¢ gernsten b) Am liebsten ¢) Am libsten

5. Heute ist Tag in meinem Leben.

a) der beste b) ein bester c) das beste

VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.
IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Eine deutsche Firma*“.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Passiv* auf Russisch.

Priifungskarte Ne 2

Themen: Firma
das Verb

I. Ubersetzen Sie bitte die Sitze ...
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a) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. Ecnu xo4enrs moroBOpHUTH ¢ JTUPEKTOPOM (UPMEI, TOTOBOPHCH O BCTpede. 2. OTta ¢pupma
npojaeT KomneroTepel. 3. Ero nenoBoil maptHep He cornaceH ¢ ycaoBusMu. 4. HyxkHo
3aIoJIHUTH (OPMYJISIPBI Ha MOCTABKY TOBapa. 5. Mbl HE MOXKEM OIUIaTUTh CUET B pa3Mepe
1000 eBpo.

b) aus dem Deutschen ins Russische:

1. Das Firmenlogo ist jetzt gut sichtbar und die Farbwahl ist noch nicht entschieden. 2. Eine
Firma, so werden die meisten spontan antworten, ist ein Unternehmen mit einem Chef. 3.
Mit dem Begriff ,,Firma* bezeichnet man die juristische Form einer Wirtschaftseinheit. 4.
Die Firma bezeichnet den Kaufmann als Inhaber des Handelsgeschifts. 5.
Familienunternehmen sind die heimlichen Riesen der deutschen Wirtschaft.

¢) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. On 6bu1 yBoJeH. 2. KimeHTsl 00CTyXKHBarOTCS BEKIMBBIM nepconanoM. 3. Kommbrotep
peMoHTHpYyeTcsl OTUOM. 4. MHEHHUsI KJIMEHTOB YYHUTHIBAIOTCS B 3TOW (upme. 5. JloroBop
OyZeT OTIpaBIIeH Ha 3TOW HEAEIH.

II. Ubersetzen Sie bitte die Worter ...

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

KOHKYPEHT, J1e10/0n3Hec, penyTtanus, Guiniai, NpeacTaBiIsaTh GupMy, Oyxrairep, yciyra,
TOPTOBJIsI, COBET, IPOMBIIIIEHHOCTB;

b) aus dem Deutschen ins Russische:
die Qualifikation, die Firmenzentrale, der Umsatz, der Fachmann, die Erarbeitung, die
Dienstleistung, sichern, hervorragend, der Mitarbeiter, der Hersteller.

III. Wandeln Sie den Aktivsatz in Passivsiatze um (Prasens, Perfekt, Priteritum, Plus-
quamperfekt, Futur I):
Die Organisatoren tiberpriifen die Bestuhlung des Tagungsraums.
Présens:
Préteritum:
Perfekt:
Plusquamp.:
Futur I:

IV. Verwandeln Sie folgende Sitze aus dem Passiv ins Aktiv. Achten Sie dabei auf die
Zeit.
Die Kunden werden von uns hoflich bedient.
Der Termin wurde von Thnen nicht eingehalten.
Ihre Bestellung wird von uns so schnell wie moglich
ausgefiihrt.
Es wurden zu viele Messen veranstaltet.
Anlésslich der lernen Bau-Fachmesse wurden die neuesten
Projekte bekannt gegeben.
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V. Erginzen Sie die passenden Relativpronomen.

1. Der Kunde, ... Telefonnummer sich gedndert hat, ist nicht erreichbar. 2. Die
Waren, mit ... Ihre Firma nicht zufrieden ist, konnen wir ersetzen. 3. Ist das die Firma, ...
Sie gesucht haben? 4. Aus der schwierigen Lage helfen uns die Zahlungen, ... wir im
nichsten Monat erwarten. 5. Die Firma ist im Handelsrecht der Name, unter ... ein
Kaufmann seine Geschifte betreibt und die Unterschrift abgibt.

VI. Verbinden Sie die Sitze. Der zweite Satz ist immer der Relativsatz.

1. Den asiatischen Markt kennen wir seit langem sehr genau. Sie wollen sich

iiber den Markt informieren. 2. Unsere Firma ist ein GroBhandelsunternehmen. Das
Unternehmen besteht schon seit 12 Jahren. 3. Oft werden die Auftrdge nach politischen
Kriterien vergeben. Um die Auftridge konkurrieren Weltfirmen. 4.

Unser Beratungsingenieur konnte mit [hnen einen Termin vereinbaren. Im

September ist er in Taiwan. 5. Der Interessent ist Marktfiihrer in Taiwan. Gestern haben wir
dem Interessenten per Fax unsere Termine zugeschickt.

VII. Wihlen Sie die richtige Variante:

1. Die Beispiele wurden  allen gut verstanden.

a) von b) durch ) in

2. Im Warenhaus ___ téglich schone Kleider verkautft.

a) haben b) werden c) sein

3. Ich wasche das Kleid mit ~ Wasser.

a) kaltse b) kaltem c) kalten

4. Die Kontrollarbeit war als wir dachten.

a) schwere b) am schwersten c¢) schwerer

5. Der Junge, der mich begriisst, ist der Sohn meiner Nachbarin.
a) klein b) kleinen c) kleine

VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.
IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Eine russische Firma“.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Passiv* auf Russisch.

Priifungskarte Ne 3
Themen: Firma
das Verb

I. Ubersetzen Sie bitte die Siitze ...

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. Unes, mokynaTh TOBapbl HE MOKUAAs JIOM, BO3HMKIJIA JaBHO. 2. dupma paboraeTr 1o
CBOEMY 3KOHOMMYECKOMY IUIaHy, YTOOBI JOCTHYb LEIH. 3. DTOT MOJOJOW MYKUHHA
pyxoBoauT pupmoii co 120 pabounmu. 4. Cemeiinbie npeanpusTus coctaBisioT 80% Bcex
npennpusatuii  I'epmanun. 5. YacTHble npennpusTUs Moryt paboraTh ObICTpee U
s¢exTuBHEE.

b) aus dem Deutschen ins Russische:
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1. Hier entscheidet die Familie und nicht nur das kurzfristige Profitstreben der Aktionire. 2.
Deshalb gehen Chefs von Familienunternehmen oft weniger Risiko ein und planen
langfristiger. 3. Das sorgt fiir Stabilitdt und Vertrauen bei den Kunden, den Aktiondren, aber
vor allem auch bei den eigenen Mitarbeitern. 4. Das Einzelunternehmen ist dadurch
charakterisiert, dass eine einzelne Person das Unternechmen ohne Gesellschaft betreibt. 5.
Der Hauptsitz des Unternehmens befindet sich in Miinchen.

¢) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. Yek mocbutaercss Bam Oyxrantepueit. 2. Cuer omnaumBaercss ¢upmoil. 3. Bwl Obun
npouH()OPMHUPOBAHEI O HOBOM TpeiokeHWu. 4. BpicTaBku ObBUIM  TIIATEIBHO
MOJTOTOBJICHBI. 5. HanmuTku ObUTH TIPeII0KEHBI TOCTSIM.

II. Ubersetzen Sie bitte die Worter ...

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

npeIoKeHrue pabOoThl, IKCIIOPTUPOBATD, OT/IE], M3TOTaBIMBATh, OTKPHIBATh, 3aKa3, Ye3)KaTh
B KOMaHIUPOBKY, IPEJIOKEHUE, CIUHOJIMYHOE MPEANPUATHE, CKUATKA

b) aus dem Deutschen ins Russische:

die Ware, der Gewinn, die Verantwortung, geschiftliche Entscheidungen, betreiben, die
FirmenausschlieBlichkeit, die Gesellschaft, die Firma wechseln, das Handelsgeschift, der
Vorstand

III. Wandeln Sie den Aktivsatz in Passivsitze um (Prisens, Perfekt, Priteritum, Plus-
quamperfekt, Futur I):
Zwei Mitarbeiter stellen eine grofle Moderatorenwand auf.
Prasens:
Priteritum:
Perfekt:
Plusquamp.:
Futur I:

IV. Verwandeln Sie folgende Sitze aus dem Aktiv ins Passiv. Achten Sie dabei auf die
Zeit.

1. Wir machen giinstige Angebote. 2. Fiir die innere Verpackung verwenden wir
Kraftpapier, Wellpappe, Schachteln, Folien. 3. Den Rechnungsbetrag {iberweisen wir auf
Ihr Konto.

4. Gestern eroffnete man die Frankfurter Buchmesse. 5. Auf der Hannover Messe Industrie
stellen wir die neuesten Produkte vor.

V. Erginzen Sie die passenden Relativpronomen.

1. Die Firma sucht einen Partner,... daran interessiert ist, den Vertrieb ihrer Waren im
asiatischen Raum zu organisieren. 2.  Wir wéren lhnen dankbar, wenn Sie uns eine Firma
nennen konnten, ...sich fiir uns als Ansprechpartner eignet. 3. Es handelt sich hier um ein
Unternehmen, ... in der Lage ist, die Produkte auf dem ostasiatischen Markt einzufiihren. 4.
Im asiatischen Raum entsteht ein Markt,... hohe Zuwachsraten verzeichnet. 5. Die meisten
Firmen, ... wir wunseren Katalog zuschicken, haben Bedarf an moderner
Biirokommunikation.
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VI. Verbinden Sie die Sitze. Der zweite Satz ist immer der Relativsatz.

1. Soviel wir wissen, ist das Unternehmen kreditwiirdig. Mit dem Unternehmen

wollen Sie Geschéftsbeziehungen aufnehmen. 2. Wir verkaufen moderne Telefonanlagen.
Die Anlagen geniigen den hochsten Anspriichen. 3. Unsere Schnurlostelefone machen den
Kundendienst mobil. Thr Service-Team ist mit den Telefonen jederzeit erreichbar. 4. Der
Betrag ist in vier Wochen fillig. Leider konnen wir den Betrag nicht vollstindig begleichen.
5. Aus der schwierigen Lage helfen uns die Zahlungen. Im néchsten Monat erwarten wir
die Zahlungen.

VII. Wihlen Sie die richtige Variante:
1. Die Priifung ... bis Montag ...

a) wurde abgelegt worden b) muss abgelegt werden c¢) wird abgelegt worden
2. — Was machst du abends nach der Arbeit?
— Meistens ... ich so ... , dass ich mich erstmal vor den Fernseher setze um
abzuschalten.
a) bin gestresst b) werde gestresst C) muss stressen

3. — Warum mdochtest du nicht im Ausland arbeiten?

— Ich habe Angst ...der Einsamkeit in einem Land, in dem ich niemand kenne.
a) zu b) vor c) auf
4. — Wie hat sich der Arbeitstag verandert seit du jung warst, Oma?

— Die jungen Leute heute ... nicht mehr so lange ... arbeiten.

a) brauchen ... um zu b) brauchen ... zu ¢) miissen ...zu
5. Du bist fleiBig . . . Biene.
a) wie einer; b) als eine; ) wie eine; d) als die.

VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.
IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Der Begriff ,,Firma*.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Passiv* auf Russisch.

Priifungskarte Ne 1

Themen: Firma
das Verb
Teledoktor Musik bei der Arbeit

Die Frage ist, ob die Kuh im Stall mit Musik mehr Milch gibt als ohne. Und die Ant-
wort ist {iberraschend: bei langsamer, ruhiger Musik liefern die Tiere etwa dreiviertel Liter
Milch mehr am Tag als z.B. bei Rockmusik oder gar Stille im Stall.

Und damit kann dann die alte Diskussion zwischen Eltern und Kindern, ob man bei
den Hausaufgaben Musik horen darf, wieder neu aufgelegt werden.
Klappt das Lernen besser mit Beschallung, und wenn ja, mit welcher Musik? Nun, wer
konnte so etwas besser untersuchen als der Schiiler selbst. Beim Wettbewerb »Jugend
forscht« bekam eine Schiilerin den ersten Preis, die eben dieses untersucht hatte: ob Haus-
aufgaben besser gehen mit Musik. Ergebnis: Nein, man sollte ohne Musik arbeiten!

Ahnliche Untersuchungen in den USA ergaben, dass die Schreibgeschwindigkeit mit
Hintergrundmusik um 60 Worter pro Stunde langsamer wurde. Dabei spielte es keine Rolle,
ob gesungen wurde oder instrumentale Musik lief. Wer allerdings selber Musik ausiibt, den
beeintrichtigt die Hintergrundmusik weniger. Damit wére die Sache erledigt. 1 zu 0 fiir die
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Eltern konnte man sagen. Wenn da nicht die Kiithe wéren. Nun, Milch zu produzieren ist et-
was anderes als Hausaufgaben machen.

Also wurde weiter geforscht. Und jetzt kommt der so genannte ,,Mozart-Effekt ins
Spiel.

Versuchspersonen wurden in drei Gruppen eingeteilt. Alle machten den gleichen Intelli-
genztest, wobei die einen gar keine Musik beim Test horten, die anderen horten verschiede-
ne Musiken und die dritte Gruppe eine Klaviermusik von Mozart.

Ergebnis: Die ,,Mozart-Gruppe* schaffte wesentlich mehr Testaufgaben als die bei-
den anderen Gruppen. Die Gruppe mit wechselnder Musik schnitt sogar noch schlechter ab
als die Gruppe ohne. Sie konnen sich vorstellen, dass nach der Veroffentlichung dieser Stu-
die in den USA Mozart-CDs zum Renner wurden.

Priifungskarte Ne 2

Themen: Firma
das Verb
Die Berliner Wirtschaft

In Berlin herrscht Aufbruchsstimmung: Geschiftsleute und Beamte,
Wissenschaftler und Kiinstler dringen in die neue deutsche Hauptstadt. Die
Einwohnerzahl steigt innerhalb weniger Jahre auf das Doppelte. Hunderttausende neuer
Arbeitspldtze entstehen, Unternehmen werden gegriindet, neue Industriezweige formieren
sich, Konzerne verlagern ihre Hauptsitze in die einstige preuflische Provinzkapitale.

Zurzeit herrscht in Berlin aber Katerstimmung. Die Arbeitslosenquote stieg seit 1991
im Westteil von 9,4 Prozent auf 14,1 Prozent, ein schwacher Trost; ist es da nur, dass sie im
Osten von 12,2 Prozent auf 11,9 Prozent fiel.

Die meisten Arbeitsplitze verschwanden im produzierenden Gewerbe: Die Zahl der
Beschiftigten sank von 265 000 im Jahr 1991 auf 166 100 im Juli 1994 - ein Riickgang
von 40 Prozent.

Dennoch hat Berlin alle Chancen fiir einen neuen Aufschwung. Der Verkehrssektor
kann einen wichtigen Motor fiir schnelleres Wirtschaftswachstum darstellen Rund 20
Milliarden Mark sollen in den nichsten Jahren in die Verkehrsprojekte investiert werden,
um die 40 Jahre lang isolierte Frontstadt wieder mit dem Westen zu verbinden.

Der Dienstleistungssektor kann auch prosperieren, Schon heute liegt der
Prozentsatz der im produzierenden Gewerbe Beschiftigten mit 25,9 Prozent fast 13
Prozentpunkte unter dem Bundesdurchschnitt. Die Zahl der im Servicesektor
Beschiftigten hingegen liegt in Berlin deutlich hoher als im Bundesdurchschnitt. Fast eine
Million Menschen - zwei Drittel aller Erwerbstétigen - sind hier im 6ffentlichen Dienst und
im Handel Reinigungen und Hotels, Universititen und Theatern, Banken und
Versicherungen beschiftigt. Rund 65 Prozent der Arbeitsplitze liegen im Westteil der
Stadt.

Priifungskarte Ne 3
Themen: Firma

das Verb
Familienunternehmen in Deutschland
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Gummibarchen sind Chefsache. Wenn fiir den Fruchtgummi-Hersteller Haribo der
neueste Werbefilm gedreht wird, ist Firmenleiter Hans Riegel immer dabei. Erfiihlt sich
verantwortlich, denn er leitet nicht nur irgendein Unternehmen. Haribo wurde von seinem
Vater bereits 1920 aufgebaut. Seitdem ist die Firma in Familienhand. Mehrere
Generationen arbeiten hier Seite an Seite.

Haribo ist in Deutschland kein Einzelfall. Familienunternehmen sind die heimlichen
Riesen der deutschen Wirtschaft. Sie stellen 80 Prozent aller Unternehmen des Landes,
erarbeiten zwei Drittel des deutschen Bruttosozialproduktes und beschiftigen 65 Prozent
aller Arbeitnehmer. Oftmals wurden sie bereits vor iiber hundert Jahren gegriindet und
werden seitdem von Generation zu Generation weitergegeben. Familienunternehmen sind
auBerdem besonders erfolgreich. Das liegt daran, dass die meisten nicht borsennotiert sind.
Kurz gesagt: Hier entscheidet die Familie und nicht nur das kurzfristige Profitstreben der
Aktiondre. Privatunternehmen wie Aldi und Rewe konnen auf diese Weise viel schneller
und flexibler arbeiten. Aber auch die groBen Aktiengesellschaften wie Tengelmann,
Henkel, Dr. Oetker und der Otto-Versand schneiden laut dem Borsenindex Gex deutlich
besser ab, als Unternechmen, die nicht in Familienhand sind. Die Begriindung liegt nahe:
»Wenn eine Familie hinter ihrem Unternehmen steht, dann bleibt sie viel ldnger bei der
Stange als der externe Investor®, erkldrt Andreas Rams von der Unternehmensberatung.
Von der Existenz des Unternehmens hédngt auch die der Familie ab. Deshalb gehen Chefs
von Familienunternehmen oft weniger Risiko ein und planen langfristiger. Das sorgt fiir
Stabilitdt und Vertrauen bei den Kunden, den Aktiondren, aber vor allem auch bei den
eigenen Mitarbeitern. Hinzu kommt die familidre Arbeitsatmosphare.

Priifungskarte Ne 1

Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

I. Ubersetzen Sie bitte die Sitze ...

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. MBI XOTUM Bac CEerojHs MO3HAKOMHUTH C Hamiel ¢gupmoit. 2. Hama dupma npousBoaut
NEPCOHATBHBIE KOMITBIOTEPHI. 3. MBI IbITAEMCS 3aBS3aTh ACIOBIC CBs3H B [ epmanuu. 4.
HAJICIOCh, YTO MBI 3aKJIOUYUM JOTOBOp. 5. BbI Halll 1€7T0BOM MapTHED.

b) aus dem Deutschen ins Russische:

1. Die Geschéftspartner besprechen den Kontrakt. 2. Abend besuchen Sie die Familie des
Geschiftsfiihrers der Firma. 3. Wir exportieren in 8 Landern der Welt und haben 3
Niederlassungen. 4. Bei der Anrede wird immer die hofliche Sie-Form benutzt. 5. Kollegen
achten darauf, sich untereinander morgens und abends zu griilen.

¢) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. Ora ¢pupma paboraer Ha pblHKe Joiiblie. 2. OH cUMTaeT 3Ty PUPMY JIyUIIUM AETIOBBIM
naptHepoM. 3. B a3ToM romy Mbl moamucaiu KOHTpakT ObicTpee. 4. KauecTBo mpoaykiuu
9TOTO MPEANPUATHS JOJKHO ObITh Jyumie. 5. [loBepue Mexay OTUMH JI€TOBBIMU
napTHepamMu OyJeT BBIIIE, €CJTU OHU OYIyT COOJII0IaTh YCIOBUS JOTOBOpA.

II. Ubersetzen Sie bitte die Worter ...

a) aus dem Russischen ins Deutsche:
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JICJIOBBIE TIEPETOBOPBI, JCIOBOM MapTHEP, KyJbTypa MPEANPUSATHS, TPUHUMATH PEIICHHE,

YYHUTHIBATH HWHTEPECHI, COTPYIHUYATh, IIOBEJACHHUE, BEXKIUBOCTh, ITYHKTYaJIbHOCTB,

OTBETCTBEHHOCTh

b) aus dem Deutschen ins Russische:

die Anfrage, besprechen, Termin verabreden, vom Flughafen abholen, der Vertrag,

Verkaufsbedingungen, den  Vertrag schlieBen, herstellen, die  Gesellschatft,

unternehmungslustig

II1. Nennen Sie bitte den Komparativ und Superlativ von folgenden Adjektiven.

schon, gut, alt, kompliziert, schwer

IV. Setzen Sie das Adjektiv in Klammern im Komparativ ein:

1. Die zweite Tochter unseres Bekannten ist ~ (schon) als seine erste Tochter. 2. Die

Wohnung dieses Méadchens ist ~ (klein) als die Wohnung ihrer Eltern. 3. Dieser junge

Mann ist viel (intelligent) als seine Schwester. 4. Die Gesundheit meines Vaters ist
(wichtig) fiir uns als seine Arbeit. 5. Das neue Haus meines Onkels ist (grof) und

(teuer) als sein altes Haus.

V. Setzen Sie das Adjektiv in Klammern im Superlativ ein:

1. Dieser Tag war (gliicklich) in seinem Leben. 2. Er kommt immer (spiat) in die
Schule. 3. Dieses Kind ist (klein) in der Schule. 4. Dieses Problem ist (wichtig) in unserer
Arbeit. 5. Der Baikalsee ist(tief) in der Welt.

VI. Setzten Sie bitte die notigen Konjunktionen ein:
1. ... ich gestern aufstand, zeigte mein Wecker schon sieben Uhr. 2. ... ich in Tomsk lebe,
bekomme ich keine Briefe von meiner Tante. 3. Ich kann dir jetzt helfen, ... ich Zeit habe. 4.
Erzdhle mir alles, ... ich dir helfen kann. 5. Ist der Text, an ... Sie jetzt arbeiten, schwer? 6.
Ich interessiere mich dafiir, ... er liest.
VII. Wihlen Sie die richtige Variante:
1. leseich Abenteuergeschichten.
a) am gernsten b) am liebsten c¢) am libsten
2. Er interessiert sich dafiir,  du wirklich Geld bekommst.
a) wenn b) wohin c) wann
3. Die letzte Septemberhélfte konnten wir im Meer baden, denn
a) war das Wasser warm b) das Wasser war warm ¢) warm das Wasser war
4. Das Médchen ist krank,  muss es im Bett liegen.
a) denn b) darum ¢) warum
5. Heute ich friih aufgestanden.
a) habe b) bin ¢) hat
VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.
IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Wir bleiben die Geschiiftspartner®.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Steigerungsstufen der Adjektive* auf Russisch.

Priifungskarte Ne 2
Themen: Geschiiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

I. Ubersetzen Sie bitte die Sitze ...
a) aus dem Russischen ins Deutsche:
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1. ToBap MOeT ObITh 3aKa3aH MO TeIEPOHY WM MUCBMEHHO. 2. [IMCbMO MOXKET CIIyKUTh
npeIoKeHnEM K KOHTpakTy. 3. Cekperapb TOTOBHT JAOTOBOP. 4. YCIIOBHS MTOCTaBKU 3TOTO
TOBapa HE YCTpauBaIOT KJIMEHTOB. 5. Hamr menoBoit mapTHep B3sul Ha ce0si TPaHCTIOPTHBIC
pacxopl.

b) aus dem Deutschen ins Russische:

1. Der Verkaufer hat das Recht, 10% mehr oder weniger zu liefern. 2. Abend besuchen Sie
die Familie des Geschéftsfiihrers der Firma. 3. Wir exportieren in 8§ Landern der Welt und
haben 3 Niederlassungen. 4. Bei der Anrede wird immer die hofliche Sie-Form benutzt. 5.
Kollegen achten darauf, sich untereinander morgens und abends zu griien.

¢) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. OH moibliie BCero pasroBapuBall mo TenedoHy co cBoei cembeit. 2. B 3Tom roay 3uma
TEeIuiee, YeM B MPOLLIOM. 3. DTOT COTPYAHMUK CaMblii YMHBINA B oTneje. 4. DTOT cekpeTapb
Oosee ombITeH MpekHeTo. 5. [Ipennoxkenne 3Toi GUPMBI caMoe TOpOoroe.

II. Ubersetzen Sie bitte die Worter :

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

TeneOHHBIE MTEPETOBOPHI, YCTPOHCTBO IBYXCTOPOHHEH CBS3U, aBTOOTBETYHK, COCUHSTH C
OTJIIEJIOM TPOJIAaXK, OCTABIATH COOOIIEHHE, OBITh KPAaTKUM, IMOKa3aTh MPOQecCHOHATH3M,
CcO0CCEeIHNK, BEXKIIMBOCTh, TOYHOCTb,

b) aus dem Deutschen ins Russische:

die Mitarbeiter, ungelegen anrufen, deutlich und freundlich sprechen, Telefonhorer greifen,
sich kurz fassen, das Missverstindnis, ansprechen mit, vermeiden, Unsicherheit, der
Eindruck

IT1. Nennen Sie bitte den Komparativ und Superlativ von folgenden Adjektiven.

lang, kalt, alt, jung, grof3
IV. Setzen Sie das Adjektiv in Klammern im Komparativ ein:

1. Jetzt macht diese alte Frau alles .... (langsam) als in ihrer Jugend. 2. Mein Bruder ist 5
Jahre (jung) als ich. 3. Mein Vater ist 3 Jahre (alt) als meine Mutter. 4. Diese Stra3e ist 2
Kilometer (lang) als meine Straf8e. 5. Ihr Rock ist 10 Zentimeter (kurz) als mein Rock.
V. Setzen Sie das Adjektiv in Klammern im Superlativ ein:

1. Dieses Médchen ist (schon) in der Uni. 2. Diese Zeitung ist (interessant) in
Deutschland. 3. Dieser Fall ist ~ (schwer) in seiner Praxis. 4. Dieses schone Sofa ist (teuer)
im Geschift. 5. Dieser Buddha ist (alt) im Museum.
VI. Setzten Sie bitte die notigen Konjunktionen ein:
Ruf mich an, du wieder in Madison bist!
Er war nicht da, ich ihn anrief.,
Du kannst deine Freundin mitbringen, du mochtest.
Ko6nnen Sie mir sagen, der Zug nach Berlin abfdhrt?
Weillt du, er heute krank 1st?
VII. Wibhlen Sie die richtige Variante:
1. Diese Kontrollarbeit war  als die anderen.
a) schwer b) schwerer ¢) am schwersten
2. dem Essen muss man sich ruhig benehmen.
a) bei b) mit c) von
3. interessierst du dich?
a) fir was b) wofiir ¢) mit wem
4. Liest du Abenteuergeschichten gern? Nein, lese ich Krimis.
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a) gerner b) am liebsten c) am gernsten
5. Haben Sie _ im Ausland?
a) die Verwandte b) die Verwandten c¢) Verwandte
VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.
IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Unternehmenskultur.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Steigerungsstufen der Adjektive* auf Russisch.

Priifungskarte Ne 3
Themen: Geschiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

I. Ubersetzen Sie bitte die Sitze

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. He 3BoHUTE CBOEMY JIe]IOBOMY MapTHEPY B KOHIIE pabovero JHs WM 3a J€Hb JI0 OTIYCKa,
TaK KaK 3TO He BEeXIMBO. 2. Ecam BBl 3BOHWTE W OCTaBiseTe cOOOIIeHHe, HE 3a0ybTe
OCTaBUTH Balll TejaePoHHbIN HOMep. 3. [Ipexie uem HauaTh pa3roBop, npeacraBbTech. 4. He
3a0yabpTe Ha3BaTh Bally (UPMY U JODKHOCTh, KOTOPYIO BbI 3aHumaerte. 5. Ilepemaiite
rocrioauny LIMuaTy, 9T0 5 IEPE3BOHIO B 9 Uacos.

b) aus dem Deutschen ins Russische:

1. Die Leitung des zustindigen Gesprichspartners ist belegt. 2. Ich wiirde gerne mit Frau
Schmidt aus der Vertriebsabteilung sprechen 3. Sie geben einen Zeitpunkt fiir einen neuen
Anruf. 4. Schaffen Sie wéhrend der Verhandlungen das angenehme Gespriachsklima. 5.
Uber ein personliches Vorstellungsgespriach mit Thnen wiirde ich mich sehr freuen.

¢) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. Msl ObutH GBI OYEHB pPajbl MOMYYUTH OT Bac 3aka3z Owictpee. 2. OHH MONPOCHIN
NPOBEPUTH 3aKa3 OCHOBATEeNbHEH. 3. DTa (hupMa MOXKET pacCUMTHIBATH HA CaMOE€ JEIIEBOE
npenoxenue. 4. IleperoBopsl TpOXOaUIM B CAMOM COBPEMEHHOM 3/IaHUU STOU QUPMBL. 5.
Ero nenoBsie mapTHEphI BHIOpA CaMblii HOBBIM CaMOJIET U CaMYIO IOPOTYHO TOCTHHHUILY.

I1. Ubersetzen Sie bitte die Worter

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

MIPOBEPUTH YCJIOBHSI KOHTPAKTa, COOMPATHCS, 00CYKIaTh, MPEIOCTABISTh CKHUJKY, JETIaTh
NPEJIOKEHUS, TPEABSABIATh peKIaMalliio, OBbITh JOJDKHBIM, BO3MEIIEHUE YOBITKOB,
KPaTKOCPOYHO, YaCTUYHAs TTOCTaBKa

b) aus dem Deutschen ins Russische:

erfolgreich, die Lieferung, kostenlos, per Fax, der Ersatz, die angenechme Nachricht, in
Verbindung setzen, in groler Sorge sein, bestitigen, die Rechnung

I11. Nennen Sie bitte den Komparativ und Superlativ von folgenden Adjektiven.
schwer, friih, spét, klein, schon

IV. Bilden Sie die Worter in Klammern im Komparativ:

1. Er kam heute 20 Minuten (spét) als wir. 2. Sie ging ins Bett 2 Stunden (friih) als immer.
3. Der Winter in diesem Jahr ist (kalt) als im letzten Jahr. 4. Dieses Kleid ist 20 Euro
(teuer) als die Bluse. 5. Diese Mdbel sind zwei Mal (billig) als unsere Mobel.

V. Bilden Sie die Worter in Klammern im Superlativ:

der (gliicklich) Tag; das (sauber) Zimmer; die (richtig) Antwort; der (schnell) Sportler; das
(schon) Méadchen; der (interessant) Beruf;

VI. Setzten Sie bitte die notigen Konjunktionen ein:
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Ich weil} nicht, ich ihn besuchen darf.

Tony weil3 noch nicht, er in Urlaub féhrt.
du Zeit hast, kannst du ja heute abend vorbeikommen.

Konnen Sie mir sagen, der Zug nach Berlin abfahrt?
Weillt du, er heute krank ist?
VII. Wahlen Sie die richtige Variante:

1. Diese Aufgabeist ~~  Meister leicht.

a) fur diesen b) fiir diesem c) fuir diese
2. Weihnachtenist _ Zeit in Deutschland.

a) eine besondere  b) ein besonders  c) einen besonderen
3. Morgen habe ich keine Zeit fiir dich, ich Wische waschen.

a) wolle b) muss ¢) musst
4. Der Junge erzdhlt,  er viel liest.

a) was b) dass c) das
5. Milch in diesem Glas ist sauer geworden.

a) Die b) das c) der

VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.
IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Richtig telefonieren.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Steigerungsstufen der Adjektive* auf Russisch.

Priifungskarte Ne 4
Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

I. Ubersetzen Sie bitte die Sitze

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. Eciiu BBl mpuexanu B APYTylO CTpaHy, Beaute cedsi ecrectBeHHO. 2. ['oBopute mo-
HEMEIKU JJa)Ke eCJIM BBl Jenaere omuoKku. 3. BaxHo BbIOpaTh mpaBuiibHOE oOpaiieHue. 4.
Hy>xHO moaTBep»)AaTh TOTOBOPEHHOCTh O BCTpeue MUChMEHHO. 5. Korma BBl BXOJIUTE, BBI
BCEX MPUBETCTBYETE U JACTE CBOIO BU3UTHYIO KapPTOUKY.

b) aus dem Deutschen ins Russische:

1. Es wird immer positiv empfunden, wenn man mit jemandem in seiner Sprache sprechen
kann. 2. Man spricht sich in Deutschland mit Sie an. 3. Wenn Sie eine Reise nach
Deutschland planen und irgendwelche Firmen besuchen, ist es zweckmiBig, zuerst
telefonisch den Termin zu vereinbaren. 4. Thr Gespriachspartner kann sich iiberlegen, ob er
am Abend noch etwas mit Thnen besprechen will. 5. Wenn man nach Deutschland kommt
muss man sich in der Kleidung den deutschen Sitten anpassen.

¢) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. Most Mnaaiasi cectpa — camasi KpacuBasi B Halie cembe. 2. OT4eT 3KcrepTa — caMblil
BOXHBIN B 3ToM gnene. 3. S gymaro, uro xypHan «lltepH» wuHTEpecHee KypHaia
«IInurensy. 4. Mbl cunTaem, 4TO Balll OTBET MPaBUJIbHEE, YEM OTBET BaIIErO KOJUIETH. 5.
OH 3HaeT, 4To 3TOT ciiydail BayKHEe /ISl ero paboThl, YeM BCE IpYTHE.

I1. Ubersetzen Sie bitte die Worter

a) aus dem Russischen ins Deutsche:
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npueM/BCTpeda  TOCTeH, 3amoyHATh  (hopmyssap), JOKYMEHTalus, JeJI0/BOIpOC,

NPEUCKYpPaHT, MPEJACTaBUTEIb, U3JIENHs, KIUCHTHI, OCBEIOMUTHCS/HABECTH CIIPABKH, JTaTh

uHpopMaIuo

b) aus dem Deutschen ins Russische:

das Lager, der Artikel, sich bedanken bei, Bediirfnisse, die Behorde, Entscheidungsfindung,

die Verhandlungsfiihrung, Kompromiss finden, Geschiftsfithrung, Giiltigkeitsdauer des

Vertrags

II1. Nennen Sie bitte den Komparativ und Superlativ von folgenden Adjektiven.

alt, hoch, kalt, modern, einfach

IV. Setzen Sie Adjektive in Klammern im Komparativ ein:

1. Thr Rock ist Zentimeter (kurz) als mein Rock. 2. Er kam heute 20 Minuten (spéit) als wir.

3. Sie ging ins Bett 2 Stunden  (friih) als immer. 4. Der Winter in diesem Jahr ist (kalt)

als im letzten Jahr. 5. Dieses Kleid ist 20 Euro (teuer) als die Bluse.

V. Setzen Sie Adjektive in Klammern im Superlativ ein:

1. Dieses Zimmer ist (gut) in der Wohnung. 2. Dieser Platz ist (gut) im Theater. 3.

Dieses Museum ist in der Stadt (gut). 4. Dein neuer Bekannter gefallt mir (gut).

5. Das Gebaude der Polizei ist  (hoch) auf der Strafle. 6. Dieses Schloss an der See war
(hoch) am Ufer.

VI. dass oder was?

1. Ich verstehe, ... dich aufregt. 2. Ich weil, ... die Reise 10 Tage dauern wird. 3. Hast du

gehort, ... der Ansager gesagt hat? 4. Ich sehe, ... auf dem Tisch liegt. 5. Hast du

verstanden, ... man den Text ins Deutsche iibersetzen soll?

VII. Wihlen Sie die richtige Variante:

1.  dudeinem Bruder begegnet?
a) Hast b) bin c) bist
2. Die Touristen wollen die Tiirkei fahren.
a) nach die b) in die c) auf die
3. Das kleine Kind macht selbst  Bett.
a) sein b) seines c) seiner
4.  euer Worterbuch!
a) Nehmt b) nimm ¢) nihm
5. Ich war so aufgeregt,  ich kein Wort sagen konnte.
a) darum b) dass C) WO

VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.
IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Verhandlungsstrategien“.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Steigerungsstufen der Adjektive* auf Russisch.

Priifungskarte Ne 5
Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

I. Ubersetzen Sie bitte die Sitze

a) aus dem Russischen ins Deutsche:

1. MBI XOTUM Bac cerojiHs MO3HAKOMHUTH C Hamed gupmoit. 2. Hama ¢upma npousBoaut
NEPCOHAIbHBIE KOMIBIOTEPHI. 3. MBI MbITaEMCs 3aBsA3aTh ACJIOBbIE CBA3M B I epmanuu. 4.
HAJICI0Ch, YTO MBI 3aKJIFOYUM JIOrOBOp. 5. BeI HalI nenoBoi mapTHep.
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b) aus dem Deutschen ins Russische:
1. Der Verkaufer hat das Recht, 10% mehr oder weniger zu liefern. 2. Abend besuchen Sie
die Familie des Geschéftsfiihrers der Firma. 3. Wir exportieren in 8 Lindern der Welt und
haben 3 Niederlassungen. 4. Bei der Anrede wird immer die hofliche Sie-Form benutzt. 5.
Kollegen achten darauf, sich untereinander morgens und abends zu griilen.
¢) aus dem Russischen ins Deutsche:
1. Mbl Obutn OBl OYEHBb pajabl MOJYYUTh OT Bac 3aka3 OwicTpee. 2. OHM MOMPOCUIH
POBEPUTH 3aKa3 OCHOBATENbHEH. 3. DTa (prupMa MOKET PacCUMTHIBATH HA CAMOE JICHIEBOE
npesioxenue. 4. IleperoBopsl TpOXOaMIN B CAMOM COBPEMEHHOM 3[IJaHUU 3TOU QUPMBL. 5.
Ero nenoBbie mapTHEPHI BBHIOPAIM CaMblii HOBBIH CAMOJIET M CAMYIO IOPOTYIO TOCTHHHILY.
II. Ubersetzen Sie bitte die Worter
a) aus dem Russischen ins Deutsche:
MpUeM/BCTpeua TOCTeH, 3amoiHATh  (opMmymsip), JAOKYMEHTAIus, JIeJI0/BOIpPOC,
NPEHCKYpaHT, MPEACTaBUTEINb, H3JCIHs, KIUCHTBI, OCBEIOMHUTHCS/HABECTH CIIPABKH, J1aTh
UH(OpPMALINIO
b) aus dem Deutschen ins Russische:
die Anfrage, besprechen, Termin verabreden, vom Flughafen abholen, der Vertrag,
Verkaufsbedingungen, den  Vertrag schlieBen, herstellen, die  Gesellschaft,
unternehmungslustig
IT1. Nennen Sie bitte den Komparativ und Superlativ von folgenden Adjektiven.
lang, kalt, alt, jung, grof3
IV. Bilden Sie die Worter in Klammern im Komparativ:
1. Er kam heute 20 Minuten (spét) als wir. 2. Sie ging ins Bett 2 Stunden (friih) als immer.
3. Der Winter in diesem Jahr ist (kalt) als im letzten Jahr. 4. Dieses Kleid ist 20 Euro
(teuer) als die Bluse. 5. Diese Mdbel sind zwei Mal (billig) als unsere Mdobel.
V. Setzen Sie Adjektive in Klammern im Superlativ ein:
1. Dieses Zimmer ist (gut) in der Wohnung. 2. Dieser Platz ist (gut) im Theater. 3.
Dieses Museum ist in der Stadt (gut). 4. Dein neuer Bekannter geféllt mir (gut).
5. Das Gebaude der Polizei ist  (hoch) auf der Stralle. 6. Dieses Schloss an der See war
(hoch) am Ufer.
VI. Setzten Sie bitte die notigen Konjunktionen ein:
Ich weil} nicht, ich ihn besuchen darf.
Tony weil3 noch nicht, er in Urlaub féhrt.
du Zeit hast, kannst du ja heute abend vorbeikommen.
Konnen Sie mir sagen, der Zug nach Berlin abfdhrt?
Weillt du, er heute krank ist?
VII. Wihlen Sie die richtige Variante:
1. leseich Abenteuergeschichten.
a) am gernsten b) am liebsten c¢) am libsten
2. Er interessiert sich dafiir,  du wirklich Geld bekommst.
a) wenn b) wohin ¢) wann
3. Die letzte Septemberhélfte konnten wir im Meer baden, denn
a) war das Wasser warm b) das Wasser war warm c¢) warm das Wasser war
4. Das Médchen ist krank, ~ muss es im Bett liegen.
a) denn b) darum ¢) warum
5.Heute  ich friih aufgestanden.
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a) habe b) bin ¢) hat
VIII. Lesen Sie bitte den Text und geben Sie ihn wieder.
IX. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Vertrag®.
X. Sprechen Sie bitte zum Thema ,,Steigerungsstufen der Adjektive* auf Russisch.

Priifungskarte Ne 1
Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Verhandlungen, Kompetenz und Macht
Verhandlungen sind eine Sache der Erfahrung - man kann lernen, sie erfolgreich zu
fiihren. Wie man an Verhandlungen herangeht, sich vorbereitet, welche Techniken man
kennen und anwenden konnen sollte, erfahren Sie hier. Die erfolgreichsten Verhandlungen
sind die, bei der alle Beteiligten dazu gewonnen haben. Grundsatz: Sie gewinnen mehr,
wenn beide gewinnen!

Mehr als die Hilfte der Zeit verbringen Fithrungskriafte mit Verhandlungen, bei Top-
Managern sind es sogar mehr als 90 Prozent. Sie erfolgreich zu bestehen, ist kein
Gliicksspiel - vor allem nicht, weil es bei guten Verhandlungen gar nicht nur um Sieger und
Verlierer geht. Der Fortgang von Verhandlungen ist zu vergleichen mit einem Wettstreit um
die besten Argumente. Dahinter stecken nicht nur die meiste Kompetenz, sondern oft genug
auch Verhandlungsgeschick, Kompromissfdhigkeit. Macht ist eine besondere Form der
Kommunikation - jemand versucht zum Beispiel die Verhandlungen von der Position der
Starke aus in seinem Sinne zu beeinflussen. Es kann eine Frage von Verhandlungsgeschick
sein, in der einen Situation nachzugeben, um an anderer Stelle zum Zuge kommen zu
konnen. Beim Verhandeln kommt es meist auf Erfahrungen an, auf Nuancen - nicht
umsonst bieten zahllose Seminarveranstalter Kurse zum Fiithren von Verhandlungen an.
Verhandeln ist eine kommunikative Tétigkeit, durch die Parteien versuchen, trotz
unterschiedlicher Bediirfnisse und Sichtweisen zu einer gemeinsamen Losung zu gelangen.

Priifungskarte Ne 2
Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Als auslindischer Unternehmer in Deutschland
Grundsitzlich besteht in Deutschland Gewerbefreiheit. Das heilt, fiir die Aufnahme einer
gewerblichen Tatigkeit ist keine besondere behdrdliche Erlaubnis erforderlich.
Nichtsdestoweniger ist das Gewerbeaufsichtsamt zu informieren (Anzeigepflicht). Das gilt
fir alle Unternehmen, die in Deutschland gegriindet werden, also auch fiir
Zweigniederlassungen.

1.1. Einschrinkungen fiir Nicht-EU-Ausléinder
Ein spezielles Auslander-Gewerberecht gibt es nicht. Sowohl Inlédnder als auch Ausldander
werden im Allgemeinen gleich behandelt. Das ist bei den Ausldndern aus Nicht-EU Staaten
jedoch anders: Sie miissen ihr Gewerbe genehmigen lassen. Eine blofe Information des
Gewerbeaufsichtsamtes reicht bei ihnen nicht aus. Die Gewerbegenehmigung erhalten
Auslinder aus Nicht-EU-Staaten jedoch nicht vom Gewerbeaufsichtsamt, sondern von der
zustidndigen Auslédnderbehorde. Auslidnder diirfen keiner selbstandigen Tétigkeit nachgehen,
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da ihre Aufenthaltserlaubnis in der Regel dahingehend eingeschrinkt ist. Um diese
Einschridnkung aufzuheben und damit ein Unternehmen
griinden zu diirfen, ist die Genehmigung der Ausldnderbehorde erforderlich.

Priifungskarte Ne 3
Themen: Geschiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Der Antrag

Wenn Ausliander auf dem deutschen Markt ein Unternehmen griinden wollen,
benoétigen sie eine Aufenthaltserlaubnis. Diese Erlaubnis wird in der Regel nur
fiir ein bis zwei Jahre erteilt. Danach kann sie aber auf Antrag verldngert werden.

Die Aufenthaltserlaubnis muss in den meisten Fillen bereits vor der Einreise vorliegen.

Ausnahmen gibt es fiir US-Amerikaner und fiir Kanadier, die sich maximal
drei Monate in Deutschland zu Erwerbszwecken authalten. Bei erstmaliger Einreise
nach Deutschland ist die Aufenthaltserlaubnis bei der zustdndigen deutschen
Botschaft im Heimatland in der Regel als Visum zu beantragen. Sobald ein Auslédnder
in Deutschland eingereist ist, muss er sich bei der zustdndigen Ausldnderbehorde
am Wohnort melden.

Auslédnder, die sich langfristig in Deutschland niederlassen wollen, haben es
nach einem ldngeren Aufenthalt leichter. Nach acht Jahren kann nédmlich die
Auslénderbehorde eine so genannte Aufenthaltsberechtigung erteilen. Diese
Aufenthaltsberechtigung bietet im Gegensatz zur Aufenthaltserlaubnis grof3ere
Freiheiten: Sie ist rdumlich nicht beschrankt und gilt unbefristet. Die Moglichkeit
einer Aufenthaltsberechtigung rdumt das Auslédnderrecht jedoch nur unter
bestimmten Voraussetzungen ein. So bleibt Auslédndern die regelméaBige
Verlangerung ihrer Aufenthaltserlaubnis nur dann erspart, wenn sie sich in das
wirtschaftliche und soziale Leben Deutschlands eingefiigt haben.

33



Priifungskarte Ne 4
Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Welche betriebswirtschaftlichen Daten benotigen Sie?

Es ist ,noch kein Meister vom Himmel gefallen®. Ohne ausreichende eigene
betriebswirtschaftliche Kenntnisse und fachliche Fertigkeiten und ohne sorgféltige Planung
zahlen Sie moglicherweise teures Lehrgeld.

Ob Sie einen Fertigungsbetrieb oder ein Handelsunternehmen eroffnen und in
welcher Branche Sie titig werden wollen — in jedem Fall miissen Sie {iber ihre
Branchenerfahrung hinaus selbst ausreichendes betriebswirtschaftliches Wissen mitbringen.
Es kann zweckmaBig sein, Teilfunktionen des Betriebes auszulagern, z. B. die Buchfiihrung
auf externen EDV-Anlagen erstellen zu lassen; die Leitung und damit den betrieblichen
Uberblick miissen Sie jedoch behalten und die Qualifikation dazu mitbringen.

Fir die Leitung eines Unternechmens ist eine exakte und aussagefihige
Kostenrechnung ein unverzichtbares Hilfsmittel. Sie ermoglicht die gerade in der
Anfangsphase notwendige laufende Kostenkontrolle und hilft Thnen, Schwachstellen im
Betriebsablauf schnell zu erkennen und zu beheben. Wenn Sie in einen Markt
hineinkommen wollen, werden Sie unter Umstdnden Thren Kunden einen giinstigen Preis
anbieten miissen. Um die kurzfristige Preisuntergrenze bestimmen zu konnen, benétigen Sie
in der Kostenrechnung auch eine  Deckungsbeitragsrechnung.  Falls  Thr
betriebswirtschaftliches Wissen jetzt oder spéter Liicken aufweist, konnen Sie diese durch
Studien der Fach- und Branchenliteratur oder in Weiterbildungsseminaren, die auch die
Industrie- und Handelskammern fiir Sie anbieten, schlief3en.

Priifungskarte Ne 5
Themen: Geschéftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Marktchancen
Wenn Sie nicht das Gliick haben ein absolut neuartiges Produkt auf dem Markt anzubieten
oder auf eine Marktnische zu treffen, miissen Sie mit Konkurrenz rechnen. Je grofler und
zahlreicher die Konkurrenz, desto ungiinstiger sind die Chancen Thres Unternehmens.

Héngen Sie sich nicht an eine Trend- oder Modewelle an, die schon abklingt! Priifen
Sie, wie sich gleichartige Unternehmen dhnlicher GroBe und an vergleichbaren Standorten
entwickeln! Wenn Sie feststellen, dass bereits hinreichend Konkurrenz auf dem Markt
besteht, untersuchen Sie, ob Sie sich gegeniiber der Konkurrenz wirksam abheben kénnen,
z. B.

- durch die Art und Giite Ihrer Erzeugnisse, Handelswaren und Dienstleistungen
- durch Preisabweichungen

- durch fachlich geschulte und freundliche Bedienung

- durch einen besseren Kundendienst.

Durch die Anschaffung gebrauchter statt neuer Wirtschaftsgiiter oder durch Leasing
lasst sich die Anfangsbelastung Thres Unternehmens verringern. Thr Betrieb arbeitet dann
kostengiinstiger und mit groferer Liquiditit. Auch durch Factoring lasst sich die Liquiditét
giinstig beeinflussen. In die Planung des Unternehmens miissen auch nachhaltige
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Preisédnderungen bei Beschaffungs- und Absatzgiitern einbezogen werden. Gleiches gilt fiir
Nachfrage- und Angebotsverschiebungen. Die Marktchancen lassen sich manchmal auch
dadurch verbessern, dass Sie mit anderen Unternehmen kooperieren. Beachten Sie jedoch
dabei, dass Thr Unternehmen ausreichend unabhingig bleibt!

Priifungskarte Ne 1
Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Verhandlungen, Kompetenz und Macht
Verhandlungen sind eine Sache der Erfahrung - man kann lernen, sie erfolgreich zu
fiihren. Wie man an Verhandlungen herangeht, sich vorbereitet, welche Techniken man
kennen und anwenden konnen sollte, erfahren Sie hier. Die erfolgreichsten Verhandlungen
sind die, bei der alle Beteiligten dazu gewonnen haben. Grundsatz: Sie gewinnen mehr,
wenn beide gewinnen!

Mehr als die Hilfte der Zeit verbringen Fithrungskriafte mit Verhandlungen, bei Top-
Managern sind es sogar mehr als 90 Prozent. Sie erfolgreich zu bestehen, ist kein
Gliicksspiel - vor allem nicht, weil es bei guten Verhandlungen gar nicht nur um Sieger und
Verlierer geht. Der Fortgang von Verhandlungen ist zu vergleichen mit einem Wettstreit um
die besten Argumente. Dahinter stecken nicht nur die meiste Kompetenz, sondern oft genug
auch Verhandlungsgeschick, Kompromissfdhigkeit. Macht ist eine besondere Form der
Kommunikation - jemand versucht zum Beispiel die Verhandlungen von der Position der
Starke aus in seinem Sinne zu beeinflussen. Es kann eine Frage von Verhandlungsgeschick
sein, in der einen Situation nachzugeben, um an anderer Stelle zum Zuge kommen zu
konnen. Beim Verhandeln kommt es meist auf Erfahrungen an, auf Nuancen - nicht
umsonst bieten zahllose Seminarveranstalter Kurse zum Fiithren von Verhandlungen an.
Verhandeln ist eine kommunikative Tétigkeit, durch die Parteien versuchen, trotz
unterschiedlicher Bediirfnisse und Sichtweisen zu einer gemeinsamen Losung zu gelangen.

Priifungskarte Ne 2
Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Als auslindischer Unternehmer in Deutschland
Grundsitzlich besteht in Deutschland Gewerbefreiheit. Das heilt, fiir die Aufnahme einer
gewerblichen Tatigkeit ist keine besondere behdrdliche Erlaubnis erforderlich.
Nichtsdestoweniger ist das Gewerbeaufsichtsamt zu informieren (Anzeigepflicht). Das gilt
fir alle Unternehmen, die in Deutschland gegriindet werden, also auch fiir
Zweigniederlassungen.

1.1. Einschrinkungen fiir Nicht-EU-Ausléinder
Ein spezielles Auslander-Gewerberecht gibt es nicht. Sowohl Inlédnder als auch Ausldander
werden im Allgemeinen gleich behandelt. Das ist bei den Ausldndern aus Nicht-EU Staaten
jedoch anders: Sie miissen ihr Gewerbe genehmigen lassen. Eine blofe Information des
Gewerbeaufsichtsamtes reicht bei ihnen nicht aus. Die Gewerbegenehmigung erhalten
Auslinder aus Nicht-EU-Staaten jedoch nicht vom Gewerbeaufsichtsamt, sondern von der
zustidndigen Auslédnderbehorde. Auslidnder diirfen keiner selbstandigen Tétigkeit nachgehen,
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da ihre Aufenthaltserlaubnis in der Regel dahingehend eingeschrinkt ist. Um diese
Einschridnkung aufzuheben und damit ein Unternehmen
griinden zu diirfen, ist die Genehmigung der Ausldnderbehorde erforderlich.

Priifungskarte Ne 3
Themen: Geschiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Der Antrag

Wenn Ausliander auf dem deutschen Markt ein Unternehmen griinden wollen,
benoétigen sie eine Aufenthaltserlaubnis. Diese Erlaubnis wird in der Regel nur
fiir ein bis zwei Jahre erteilt. Danach kann sie aber auf Antrag verldngert werden.

Die Aufenthaltserlaubnis muss in den meisten Fillen bereits vor der Einreise vorliegen.

Ausnahmen gibt es fiir US-Amerikaner und fiir Kanadier, die sich maximal
drei Monate in Deutschland zu Erwerbszwecken authalten. Bei erstmaliger Einreise

nach Deutschland ist die Aufenthaltserlaubnis bei der zustdndigen deutschen
Botschaft im Heimatland in der Regel als Visum zu beantragen. Sobald ein Auslédnder
in Deutschland eingereist ist, muss er sich bei der zustdndigen Ausldnderbehorde

am Wohnort melden.

Auslédnder, die sich langfristig in Deutschland niederlassen wollen, haben es
nach einem ldngeren Aufenthalt leichter. Nach acht Jahren kann nédmlich die
Auslénderbehorde eine so genannte Aufenthaltsberechtigung erteilen. Diese
Aufenthaltsberechtigung bietet im Gegensatz zur Aufenthaltserlaubnis grof3ere
Freiheiten: Sie ist rdumlich nicht beschrankt und gilt unbefristet. Die Moglichkeit
einer Aufenthaltsberechtigung rdumt das Auslédnderrecht jedoch nur unter
bestimmten Voraussetzungen ein. So bleibt Auslédndern die regelméaBige
Verlangerung ihrer Aufenthaltserlaubnis nur dann erspart, wenn sie sich in das
wirtschaftliche und soziale Leben Deutschlands eingefiigt haben.

Priifungskarte Ne 4
Themen: Geschéiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Welche betriebswirtschaftlichen Daten benotigen Sie?

Es ist ,noch kein Meister vom Himmel gefallen”. Ohne ausreichende eigene
betriebswirtschaftliche Kenntnisse und fachliche Fertigkeiten und ohne sorgfiltige Planung
zahlen Sie moglicherweise teures Lehrgeld.

Ob Sie einen Fertigungsbetrieb oder ein Handelsunternehmen erdéffnen und in
welcher Branche Sie titig werden wollen — in jedem Fall miissen Sie {iiber ihre
Branchenerfahrung hinaus selbst ausreichendes betriebswirtschaftliches Wissen mitbringen.
Es kann zweckmaBig sein, Teilfunktionen des Betriebes auszulagern, z. B. die Buchfiihrung
auf externen EDV-Anlagen erstellen zu lassen; die Leitung und damit den betrieblichen
Uberblick miissen Sie jedoch behalten und die Qualifikation dazu mitbringen.

Fir die Leitung eines Unternehmens ist eine exakte und aussagefdhige
Kostenrechnung ein unverzichtbares Hilfsmittel. Sie ermoglicht die gerade in der
Anfangsphase notwendige laufende Kostenkontrolle und hilft Thnen, Schwachstellen im
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Betriebsablauf schnell zu erkennen und zu beheben. Wenn Sie in einen Markt
hineinkommen wollen, werden Sie unter Umsténden Thren Kunden einen giinstigen Preis
anbieten miissen. Um die kurzfristige Preisuntergrenze bestimmen zu konnen, benodtigen Sie
in der Kostenrechnung auch eine  Deckungsbeitragsrechnung.  Falls  Thr
betriebswirtschaftliches Wissen jetzt oder spiter Liicken aufweist, konnen Sie diese durch
Studien der Fach- und Branchenliteratur oder in Weiterbildungsseminaren, die auch die
Industrie- und Handelskammern fiir Sie anbieten, schlief3en.

Priifungskarte Ne 5
Themen: Geschiftsverhandlungen
Steigerungsstufen der Adjektive

Marktchancen
Wenn Sie nicht das Gliick haben ein absolut neuartiges Produkt auf dem Markt anzubieten
oder auf eine Marktnische zu treffen, miissen Sie mit Konkurrenz rechnen. Je grofler und
zahlreicher die Konkurrenz, desto ungiinstiger sind die Chancen Ihres Unternehmens.

Hiangen Sie sich nicht an eine Trend- oder Modewelle an, die schon abklingt! Priifen
Sie, wie sich gleichartige Unternehmen dhnlicher GréB3e und an vergleichbaren Standorten
entwickeln! Wenn Sie feststellen, dass bereits hinreichend Konkurrenz auf dem Markt
besteht, untersuchen Sie, ob Sie sich gegeniiber der Konkurrenz wirksam abheben konnen,
z. B.

- durch die Art und Giite Ihrer Erzeugnisse, Handelswaren und Dienstleistungen
- durch Preisabweichungen

- durch fachlich geschulte und freundliche Bedienung

- durch einen besseren Kundendienst.

Durch die Anschaffung gebrauchter statt neuer Wirtschaftsgiiter oder durch Leasing
lasst sich die Anfangsbelastung Thres Unternehmens verringern. Thr Betrieb arbeitet dann
kostenglinstiger und mit groBerer Liquiditit. Auch durch Factoring lédsst sich die Liquiditét
giinstig beeinflussen. In die Planung des Unternehmens miissen auch nachhaltige
Preisdnderungen bei Beschaffungs- und Absatzgiitern einbezogen werden. Gleiches gilt fiir
Nachfrage- und Angebotsverschiebungen. Die Marktchancen lassen sich manchmal auch
dadurch verbessern, dass Sie mit anderen Unternehmen kooperieren. Beachten Sie jedoch
dabei, dass Thr Unternehmen ausreichend unabhingig bleibt!
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